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Prezzi, distribuzione e investimenti in Italia
dal 1951 al 1966: uno schema interpretativo ()

introduzione.

Le esigenze che sono all'origine di questo saggio sono molte-
plici. L’autore intendeva da tempo sottoporre a verifica empirica
alcune delle principali proposizioni elaborate, con metodo essenzial-
mente deduttivo, nella monografia « Gligopolio ¢ progresso tecnico ».
Intendeva anche portare avanti il tentativo, gid indicato in quella
monografia e poi riproposto in un articolo pubblicato nel 1957 (1),
di trovare un ponte fra i modelli aggregati, che di regola assumono
costanti i prezzi relativi, ¢ i modelli disaggregati, che consentono
di seguire le relazioni interindustriali e le variazioni dei prezzi rcla-
tivi ma non permetiono d’individuare quantitd aggregate che possono
avere un valore strategico sia per l'analisi sia per la politica eco-
pomica,

(*) Relazione presentata in un seminario del Gruppo per lo studio del problemi
economici dello sviluppo, del progresso tecnico ¢ della distribuzione organizzato presso i
Consiglio nazionale delle ricerche, In qualith di membro del detto Gruppo l'auntore ha
ottenuto i mezzi con cui ha potuto finanziare Ia verifica cropirica, illustrata nella seconda
parte di questo saggio.

L'autore desidera esprimere la sua gratitudine ai suoi collaboratori che hanne svolto
la lunga < faticosa verifica empirica (il lavora & durato ben 15 mesi). In prime luogo egli
ringrazia il dottor Elic Ugonotto, che ba collaborato all’impostazione stessa della verifica e
'ha ipoi svolta e seguita fino in fonde {preciserd meglio in seguito in che cosa & consistita
questa eollaborazione), Ringrazio inoltre i) dottor Sergio Sgarbi che ha curato la stima delle
equazioni « esterc » e le dottoresse Sandra Caliccia Loche, Paola Emiliani ¢ Rosanna Pettinari,
che sono intervenute in una seconde fase del lavoro ed hanno collaborate alla raccolta e
sistemazione dei dati e alla stima di diverse equazioni ¢ il dottor Roberto Soccorsi, che ha
collaborato alla preparazione dei programmi dei cakoli, che ha poi eseguito col calcolatore
dell'Istituto di statistica della Facoltds di scienze statistiche, Ringrazie infine i professori
Giorgio Ful, Pierangelo Gareghani, Augusto Graziani, Siro Lombardini, Luigi Pasinctti e
Luigi Spaventa ¢ i dottori Salvatore Biasco, Luca Meldolesi, France Momigliana, Mauro Ridolfi,
Andrea Saba, Michele Salvati e Fernando Vianello per i lore suggerimenti e le laro critiche,

. (1) Preazi relusivi ¢ programmi di sviluppo, « Glornale degli economisti », maggio-
glugno 1957.
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L'intendimento di « esaminare i fatti» si & poi tradotto nel
progetto di compiere una ricerca riguardante in modo specifico la
recente evoluzione dell’economia italiana. Originariamente, le cir-
costanze che mi hanno spinto su questa via sono state due: uno
siudio sistematico, svolto in collaborazione con Giorgio Fud per
la Commissione nazionale per la programmazione economica ¢ poi

pubblicato in volume dall’editore Laterza; e diverse analisi riguar-

danti particolari problemi di politica economica, elaborate nel seno
del Comitato consultivo scientifico del Ministero del bilancio,

Su alcuni aspetti generali dell’evoluzione economica italiana,
Vautore presentd, nella riunione del 19 febbraio 1965 del Gruppo
di studio del Consiglio nazionale delle ricerche, una relazione col
titolo: « Prezzi, salari, profitti e produttiviia in Italia dal 1951 ol
1964 »; la relazione, distribuita in forma ciclostilata ai membri
del Gruppo ¢ a vari altri economisti, fu oggetto di diverse osserva-
zioni critiche, di cui I'autore si ¢ avvalso nel suo successivo lavoro,
La ricerca teorico-empirica di cui ho detto ha dato origine ai scgucntl
lavori (in ordine cronologico):

— Produstivity, salari e prezzi: viflessioni sull esperienza ita-
liana, comunicazione presentata nella riunione del 6 novembre 1965
della Societd italiana degli economisti, inclusa in un volume di
prossima pubblicazione edito dalla UTET, che raccoglie gli atti della
riunione,

— Prezzi e salari (previsioni ipotetiche per il 1966): una
postilla al Rapporto del Comitato consultivo scientifico del Mini-
stero del bilancio sulle conseguenze della spesa pubblica; il rapporto
& stato presentato il 2 maggio 1966 ed & stato distribuito in forma
ciclostilata, in un numero limitato di copie, a uomini politici ¢ a
economisti,

— Prices and Wages: A Theoretical and Stavistical Inter-
pretation of Italian Experience, testo di una conferenza tenuta il
23 febbraio 1966 al Nuflield College di Oxford, che ¢ stato pubbli-
cato nel « Journal of Industrial Economics », 1967, n. 1.

Nella prima parte del presente saggio si espongono le 1potc31
e le proposizioni teoriche, i cui correlati empirici vengono poi di-
scussi nella seconda parte, nella quale s'illustra brevemente un
modello riguardante 1'economia italiana,

A chi scrive importa sopra tutto chiarire alcuni punti teorici ¢,
particolarmente, importa avviare un tipo di analisi che tenga conto,

L
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al tempo stesso, delle variazioni di alcuni importanti aggregati e
di alcune categorie di prezzi e di salasi, che contribuisca, cio¢, a
stabilire un ponte fra macro ¢ microeconomia.

1. Aspetti teorici.

1. - La determinazione ¢ le variazioni dei prezzi. L'analisi teo-
rica tradizionale, che si fonda sull’eguaglianza fra costo marginale
e prezzo oppure fra costo marginale e ricavo marginale, rignarda
il problema della determinazione dei singoli prezzi: nulla, o quasi
nulla, ¢i dice intorno al problema delle loro variazioni. Quando ci
rivolgiamo verso questo secondo problema, o troviamo riferiment,
che non soddisfano, sugli spostamenti delle curve di domanda e di
offerta; oppure troviamo analisi empiriche la cui base teorica di
solito & rudimentale e, in ogni caso, ¢ radicalmente diversa da quella
tradizionale, ne siano o no consapevoli gli autori.

Intendo proporre alcune proposizioni teoriche che consentano,
sia. pure a livello grandemente semplificato, di trattare sia il pro-
blema della determinazione sia quello delle variazioni dei prezzi;
mi riferird prlnclpalmentc alle variazioni di breve periodo e dedi-
cherd solo pochi cenni al problema delle variazioni di lungo periodo.

Distinguerd quattro settori dell’economia: 1) agricoltura, 2) in-
dustria, 3) commercio al minuto, 4) abitazioni. Le forme di mer-
cato e 1 meccanismi di formazione ¢ di variazione dei prezzi sono
significativamente diversi nei quattro scttori.

- I prezzi agricoli: determinazione ¢ variazioni di breve pe-
r:odo Possiamo assumere che, in agricoltura, prevalgono condizioni
di tipo concorrenziale e che qum,ch, nel breve periodo, le variazioni
dei prezzi dipendono da variazioni della domanda e dell’'offerta.
Occorre subito aggiungere la qualificazione che 1 prezzi sostenuti
dall’autoritd pubblica non possono scendere sotto un livello minimo.

In condizioni concorrenziali, le variazioni dei costi influiscono
sui prezzi solo in un periodo relativamente lungo. Infatti, se i costi
ctescono a paritd di domanda, a causa per esempio di un aumento
nei prezzi del fattori, le imprese meno efficienti vengono gradual-
mente eliminate dal mercato, la produzione si rcstrmge e solo attra-
verso questa via (indiretta e relativamente lunga) i prezzi dei pro-
dotti tendono a crescere. Nel caso in cui i costi invece diminuiscono
per il fatto, per esempio, che alcune imprese riescono a ridurre i
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costi applicando nuovi metodi, i prezzi dei prodotti in un primo
tempo non variano: diminuiscono poi, gradualmente, man mano
che le imprese che hanno ridotto i costi espandono la produzione e
quando nuove imprese entrano in quel mercato, ateratte dai profieti
straordinari che ]d si possono ottenere,

Dungue, in condizioni di concorrenza i prezzi si livellano sui
costi solo nel lungo periodo: nel breve ci si deve attendere una cor-
rispondenza scarsa o nulla fra variazioni dei costi e variazioni dei
prezzi (2).

La proposizione secondo la quale nel breve periodo le variazioni
dei prezzi dipendono dalla domanda e dall’offerta pud essere for-
mulata ne] modo seguente. La domanda dipende principalmente
dal reddito e, in modo particolare, dal reddito consumabile; si pud
assumerc che quando si considerano ampi gruppi di beni (i prodotti
agricoli o certe categorie di questi prodotti) i prezzi abbiano un’in-
fluenza trascurabile sulla domanda, La quantita offerta, nel breve
periodo, pud essere supposta come data: in effetti I'offerta dipende
dalla produzione interna, che a sua volta ¢ fortemente influenzata
dall’andamento stagionale, ¢ dalla politica del commercio estero:
tutti fenomeni o azioni che vengono appunto assunti ma non spie-
gatt, D’altra parte, la domanda monetaria ¢ identicamente eguale
al prodotto fra prezzo e quantitd offerta, se si assume inoltre che
quantith offerta ¢ quantitd scambiata coincidono.

8i hanno dunque le seguenti relazioni:

d = £C) = P.O

dove d ¢ la domanda e O lofferta di prodotti agricoli (Iofferta &

data: 0=0), C ¢ il reddito consumabile ¢ P il livello dei prezzi
all’ingrosso dei suddetti prodotti. Da queste relazioni si ricava (3)

7] p= 9.

O

(2) Questo, in sostanza, & il punto di vista che Ricardo esprime nel capitole XXX dei
swol Principi; « B il costo di produzione che a lungo andare regola H prezzo delle merci
nen, come spesso & stato detto, il rapporto fra offerta ¢ domanda, Questo rapporto pud ceria-
mente, per un certo tempo, influire sul valore di mercate di una merce, fino al momento in
cui questa & offerta in maggiore o minore quantitd, secondo che la domanda sia aumentata
o diminuita; ta questo effetto avrd solo una durata temporanea »,

(3} Nell'elaborare tale formulaziche ho tratio glovamento da disoussioni avute con
Augusto Graziani, Sire Lombardini, Luigi Spaventa ed Enrico Zaghini,
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Se desideriamo ottenere una relazione lineare (e cid ¢ necessario
per evitare le gravi complicazioni che le relazioni non lineari fanno
sorgere in un modello), possiamo comsiderare una funzione del tipo

[2] P=a+bC—cO.

Pur essendo diversa dalle funzioni tradizionali della domanda
e dellofferta, da una tale funzione & agevole ricavare (attraverso
rapporti, o attraverso derivate parziali, o prodotti fra rapporti ¢
derivate parziali) le nozioni di propensione media ¢ marginale al
consumio ¢ di elasticity della domanda rispetto al reddito. C’¢ anzi
da notare che nell’equazione [1]a parid di reddito, ¢ ten.cn@o conto
che quantita offerta e quantiti scambiata per ipptcsi commdo,no, é
implicita un’elasticitd della domanda pari all’unita, mentre }equa_
zione [2] —— che & preferibile anche per questo motivo — ¢ com-
patibile con diversi valori dell’elasticita della doman.da.‘ o

Giova mettere in rilievo che le precedenti assunzioni implicano
che sul reddito (da cui dipende la domanda) non influiscono in
misura apprezzabile né le variazioni dell'offerta n¢ le variazioni de!
prezzo del bene che si considera. Ora, quando si -con51deran9 singoli
beni o gruppi di beni che costituiscono una plCC:J-la frazione del
reddito complessivo, non sembra che quelle assunzioni diano luogo
a difficoltd; queste invece sorgono sc si considcra- UR grosso aggre-
gato di beni, come, per esempio, il complesso c\lm prodotti agpcoh.
Ritornerd su questa questione quando illustrerd il modello riguar-
dante ’economia italiana,

3. - La determinazione dei prezzi industriali. Escludendo i cas%
di condizioni concorrenziali e di monopolio in senso stretto, entrambi
rari, possiamo supporre che Leligopolio — imperfetto o concentrato
che sia — costituisca la forma di mercato piu frequente nell’indu-
stria moderna. o

Consideriamo, in primo luogo, il problema della dcte:rmma.zmne
del prezzo, cercando di porlo in texmini tali da consentire poi age-
volmente il passaggio allo studio delle variazioni del prezzo me-
desimo. o ‘

Pastiamo dal postulato che I'impresa cerchi di massimizzare il
suo profitto totale non nel breve ma nel lungo periodo (4), distin-
guendo tre ipotesi.

(4) Nel senso che sard chiarito pidt olire e che viene pilt corr‘xpiutamentc specificato
ndPedizione del 1967 della monografia « Oligopolio e progresso tecnico »,
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1) 1l mercato dei prodotti in cui I'impresa opera ¢ stazionario
nel senso che, raggmnto il prezzo di equilibrio, la domanda non
tende né ad aumentare né a diminuire; anche il mercato dei fattori

usati dall'impresa ¢ stazionaric e 1 prezzi dei fattori non variano.

II) Variano i costi, per una variazione dei metodi produttivi
o dei prezzi dei fattori, ma non varia la domanda.

IIT) La domanda del prodotto varia e, precisamente, tende
ad aumentare.

Cominciamo con la prima ipotesi. Ho cercato di elaborare
altrove uno schema tcorico per spiegare la determinazione del
prezzo. Qui, per illustrare brevemente questo schema, mi limito ad
indicare le assunzioni fondamentali e, quindi, gli elementi che de-
terminano il prezzo d’cquilibrio.

Le assunzioni fondamentali sono sel.

1) Il costo marginale di breve periodo (dati gl'impianti) &
costante e quindi cguale al costo diretto medio. Questa assunzione
sembra giustificata da un numero crescente di indagini empiriche;
in ogni modo, coloro che non considerano probanti questi risultati
(che certo non possono essere conclusivi) dovrebbero considerare cri-
ticamente, una per una, le argomentazioni addotte per giustificare
la curva a forma di U (5).

{5) Duc sono le principali argomentazioni, La prima consiste, in sostanza, nell’applicare
all’impresa il principic dei rendimenti decrescentiz si suppone che gli iropland e i macchinari
sono indivisibili, ossia debbone essere usati necessariamente come un tulto unico; questa
argomentazione si presenta come valida indipendentemente dalla forma di mercato. La seconda
argomentazione, invece, a rigore appare applicabile solo ad itnptese c¢he non si trovane in
condizioni di concorrenza perfetta, perche introduce la considerazione della domanda. Seconds
questa argomentazione si avrebbero costi crescenti quando & straordinariamente elevata la
pressione della domanda per uno (o pilf) dei seguenti motivi: 1) perché occorre pagare mag-
glori salari per le ore di lavoro straordinario; 2) perché occorre impiegare del macchinari
meno efficienti, che normalmente vengono tenuti in riserva; 3) perché occorre assumere lavo-
ratori addizionali, che di solito sono meno efficiend di quelli gii occupati ma ai quali occotre
pagare salari eguali a quelli corrisposti ai laveratori gid ocoupati.

Credo che una riflessione critica pud convincere che D'ipotesi di impiant ¢ di macchinari
da usare come un tutto unico trova raramente corrispondenza con la realtd: la norma
— implicita nell'ipotesi 2 e implicita nel concetto stesso di « grada di capacith utilizzata » —
¢ propeio quella i reparti con numerosi macchinari che possano funzionare in tutto o in
parte, ovvero di impianti la cui produzione vatia in properzione zl tempo durante i quale
sono usati, Le ipotesi considerate dal sccondo tipe «li argomentazione possono giustificare
due (o tre) diversi livelli del costo marginale e non un suo aumento graduale e continuo;
inoltre le situazioni di pressione straordinaria della domanda non possono essere prese in consi-
derazione per individuare una posizione di equilibrio. L’ipotesi 3) implica upa speciale
difficolta: essa comporta costi crescenti solo in virtd dell'sssunzione <he vengono pagati eguwali
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2) Il costo marginale di lungo periodo tende ad averc una
forma ad L, ossia le economie di scala operano, data la tecnologia,
con intensitd decrescente, mentre le « diseconomie di scala » non
vanno concepite come una forza che gradualmente faccia crescere
la curva dei costi. Tuttavia il numero delle tecnologie disponibili
in un dato momento & limitato, di modo che le relazioni di lungo
periodo fra costo e quantitd debbono essere rappresentate da un
numero limitato di punti piuttosto che da una curva,

3) Se nuove imprese entrano nel mercato, quelle esistenti con-
tinuano a produrre quanto producevang prima; fanno questo non
solo per scoraggiare 'entrata di nuove imprese, ma anche perche,
se riducessero la loro produzione, esse dovrebbero sostenere un
maggior costo totale medio (dal momento che, in virtl della prmm
assunzione, il costo totale medio diminuisce ﬁno al limite di capacitd
degli impianti).

4} Imprese di dimensioni diverse hanno un potere - diverso
d’influire sui prezzi; assumiamo che solo le grandi imprcse possono
influire direttamente sui prezzi, mentre le piccole imprese pos-
sono influire su questo solo indirettamente (e involontariamente),
variando la loro PlOdUZIOIlC complessiva.

5) Una nuova impresa, che usa una determinata tecnologia,
non entra in un certo mercato eccetto che non si attenda di vendere
ad un prezzo che le consenta almeno di ottenere un saggio di pro-
fitto che supera, sia pure di poco, il saggio d’interesse del mercato;
qualsiasi prezzo inferiore a questo livello pud essere considerato un
prezzo « di esclusione ». Nel lungo periodo il prezzo di esclusione
relativo ad una nuova 1mpresa di una certa classe diviene un prezzo
di « eliminazione » per un'impresa gid esistente della stessa classe,
poicht essa abbandona il mercato se persistentemente non riesce ad
ottenere il saggio. minimo del profitto.

6) Un’impresa esistente, che usa una determinata tecnologia,
& costretta a sospendere le sue attivitd o ad abbandonare il mercato
se il prezzo cade sotto il livello del costo diretto; un prezzo inferiore

salari & lavoratori di diversa efficienza. Occorre osservare che Keynes attribuiva a questa
ipotest wn'importanza preminente nel glustificare la tendenza dei costi a crescere da un certo
punto in poi (Teoria generale, ed. it. del'UTET, pp. 37 e 267). Occorre anche osservare,
tuttavia, che Keynes, dimostrando buon fiuto, considerava a tendenza dei vosti crescenti
come nortnale, ma non come necessaria. Cfr. anche, sull’intera questione: P. GaRBGNANT,
Note su consumi, investimenti e domanda eﬂettwa ® Eccmomm Iutf:rmzmmle », 1664, n. 4,
nota 1, p, 92 dell’estratto, :
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a questo livello & un prezzo « di eliminazione » perfino nel breve
periodo, perché Pimpresa non pud andare avanti accumulando per-
dite sulle spese correnti,

Ora, date le tecnologie disponibili, dati i prezzi dei fattori pro-
duttivi e date la posizione e la forma della curva di domanda, si
pud dimostrare che diversi prezzi di equilibrio sono possibili. Ma
fa soluzione & indeterminata, o plurideterminata, solo se la si con-
sidera « nel vuoto », poichd il prezzo finale di equilibrio dipende
dalle assunzioni fatte riguardo all’origine dei mutamenti del prezzo
¢ della quantitd. Se i mutamentj sono promossi dalle imprese di
un certo tipo, il prezzo raggiunge un certo livello di equilibtio; se
i mutamenti sono promossi da altre impresc, raggiunge un altro
livello di equilibrio. In tutti i casi, la struttura iniziale dell’inda-
stria influisce sulla situazione finale di equilibrio e le variazioni
sono irreversibili, poiche, fra le altre cose, implicano mutamenti nel
numero degli impianti, Una volta che la variazione ha avuto luogo,
non & possibile tornare indietro lungo la stessa via. Una volta che
una determinata situazione di equilibrio & stata raggiunta, altre
situazioni di equilibrio sono precluse. Ma sebbene non vi sia una
sola situazione di equilibrio in un senso statico, ¢ possibile indicare
la tendenza generale del prezzo: il prezzo di cquilibrio tende a
fissarsi ad un livello immediatamente superiore al prezzo di esclu-
sione delle imprese meno efficienti, che le imprese maggiori non
trovano conveniente eliminare o assorbire attraverso una guerra di
prezzi. Nello stesso tempo, il prezzo di equilibrio, data la curva
di domanda relativa all’intera industria, sard tale da impedire I’en-
trata di imprese di qualsiasi dimensione,

In breve, gli elementi della determinazione del prezzo sono i
seguenti: 1) le tecnologie; 2) i prezzi dei fattori produttivi; 3) lesten-
sione assoluta del mercato; 4) Uelasticitd della domanda totale.

I primi tre elementi sono fondamentali. Nell'oligopolio con-
centrato (¢ omogeneo) Delasticitd della domanda ha rilevanza solo

wando si considera l'industria nel suo complesso ¢ non la singola
impresa, Nell’oligopolio imperfetto (o differenziato) sembra che
Pelasticitd della domanda acquisti una certa rilevanza anche per la
singola impresa; ma se ammettiamo che, in tale forma di mercato,
il finc di ciascuna impresa, nel differenziare i suoi prodotti, non &,
di regola, quello di imporre prezzi pill alti, ma dJi conquistare il
massimo nurnero possibile di clienti a #n prezzo dato, comune a
tutte le imprese, allora Uelasticitd della domanda risulta irrilevante,
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per la singola impresa, anche nef caso dell’oligopolio imperfetto.
In altri termini, se si eccettua il caso in cui radicali differenze del
prodotto sono possibili ~- caso in cui si deve forse parlare di tanti
diversi monopoli piuttosto che di oligopolio —, generalmente ciascuna
impresa considera la differenziazione dei prezzi come una strategia
troppo costosa, per le probabili reazioni dei rivali (Lombardini); di
conseguenza le imprese preferiscono differenziare i prodotti piuttosto
che i prezzi. In queste condizioni, non si pud parlare di curve di
domanda particolari, .

La curva di domanda, dunque, va riferita allintera industria
nott solo nel caso dell’oligopolio concentrato, ma anche nel caso del-
Toligopolio differenziato. Cade, quindi, la possibilith di usare la
curva del ricavo marginale per determinare, insicme con la curva
del costo marginale, il prezzo di equilibrio: questo viene determi-
nate nel modo schematicamente indicato dianzi.

4. - Le variazioni dei prezsi industriali. Fin qui abbiamo assunto
come dati gli elementi da cui dipende il prezzo di equilibrio: la
tecnologia ¢ i prezzi dei fattori (da cui dipende il livello dei costi),
I'ampiezza del mercato e elasticitd della domanda riferita all’in-
tero mercato.

Supponiamo ora (ipotesi II) che varino i costi, Dobbiamo di-
stinguere fra costi variabili e costi fissi. I costi variabili sono costituiti
dal costo del lavoro e dal costo per le materie prime e I'energia

Vi=L'+ M
dove L' ¢ data dal rapporto fra salario orario e produttivitd oraria:
J g
Ll == ——
,E.i
I costi fissi sono dati dalle spese generali, fra cui sono le spese
per gli impiegati e per i tecnici, e dalle quote ammortamento degli
impianti ¢ dei macchinari.
Il costo totale medio & quindi eguale a
§ k" k”
Ch= — + M+ — + .
Tt X X

ove &' ¢ k" sono le due specie di costi fissi ¢ X & la quantitd
prodotta.

Solo le variazioni dei costi che riguardano swize le imprese
modificano le condizioni generali di offerta e rendono quindi neces-
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sario un’ mutamento nel prezzo; quando invece le variazioni di
costi riguardano solo alcune imprese e quindi modificano solo le
condizioni di offerta di queste particolari imprese, non vi ¢ neces-
sitd che il prezzo venga variato.

Si hanno variazioni nelle condizioni generali di offerta in primo
luogo quando mutano i prezzi dei fattori variabili e, in secondo
luogo, quando le imprese riescono a modificare la produttivita del
lavoro, attraverso nuovi metodi tecnici o miglioramenti organizza-
tivi. Tuttavia alcune innovazioni sono accessibili solo alle imprese
maggiori, in quanto s'incorporano in impianti di grandi dimensioni;
allora, in un primo tempo almeno, la riduzione dei costi resta cir-
coscritta a queste imprese, le quali possono mantenere invariato
il prezzo, godendo di un profitto pidt alto.

Le variazioni degli stipendi degli impiegati e dei tecnici, invece,
a causa della forte differenziazione nei servizi di queste persone ¢
a causa della diversa incidenza che queste remunerazioni hanno sul
costo totale nelle diverse imprese, avranno un’influenza generale,
s, ma molto piti differenziata dei mutamenti del costo diretto. D’al-
tra parte, le variazioni delle quote di ammortamento non alterano
necessariamente le condizioni generali di offerta, dal momento che
tali quote, in una economia progressiva, dipendono non dalla durata
fisica ma dalla presunta durata economica delle macchine e ciod
dalla presunta rapidith del progresso tecnico; dipendono, pertanto,
da stime largamente convenzionali.

Le variazioni dei costi che alterang I'equilibrio dell'intero mer-
cato ¢ che quindi rendono necessarie variazioni del prezzo sono
essenzialmente di due ordini: variazioni della produttivitd del lavoro
comunque originate, purché generali; ¢ variazioni nei prezzi dei
fattori variabili: tanto nel primo quanto nel secondo caso si hanno
mutamenti nei costi diretti. Questi mutamenti sono frequenti anche
ne] breve periodo: la produttivitd cresce quasi contifiuamente, ad
un saggio pitt o meno rapido, grazic a piccoli mutamenti tecnologicl
o organizzativi e grazie alle conseguenze, che a volte sono piccole
solo perche diluite nel tempo, di grandi innovazioni; e variano di
frequente sia 1 salari sia i prezzi delle materie prime,

Sc gli uomini d’affari non disponessero di un metodo che con-
sentisse loro di trovare rapidamente il nuove prezzo di equilibrio:
corrispondente al nuovo livello del costo diretto, ciascuna industria
si trovercbbe ripetutamente in una situazione quasi caotica, dal
momento che nell’oligopolio, a differenza di quanto accade nella
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concorrenza, le imprese non sono molto piccole e in modo diretto
o indiretto possono influire sui prezzi. Un tale metodo & dato dal
criterio del costo pieno, il quale & privo di significato quando si fa
:Exfc'rxrrfcnto ad un contesto statico ed acquista significato solo quando
¢ riferito ad un contesto dinamico e, in particolare, a mutamentj nei
costi diretti. Quando questi costi mutano per tutte le imprese, il
prezzo deve essere variato: tale variazione & attuata per mezzo di
un margite proporzionale lordo, calcolato sulla base del prezzo
d_i equilibrio iniziale; il nuove prezzo, cost determinato, tende a
riprodurre la precedente situazione di equilibrio, ossia una situazione
accettabile per tutte le imprese.

In altri termini, gli elementi che abbiamo ricordato dianzi
determinano il prezzo di equilibrio; il criterio del costo pieno con-
sente di adattare rapidamente il prezzo alle variazioni dei costi e -
particolarmente dei costi diretti. .

Nella formulazione pitt semplice, il criterio del costo pieno pud
essere COS1 espresso: '

Pi — Vi + qvi
;N s . 5 . !
ove I¥ ¢ il prezzo, V' il costo diretto o variabile (V: = ii + M)
- v - n
¢ ¢ il margine proporzionale lordo, che serve a coprire il costo fisso

4 H

medio ¢ a dare il profitt it} o
profitto per unita (qV' xtx + g).

~ Per verificare Iipotesi che il prezzo vari in funzione del costo
diretto si pud usare una relazione del tipo

1

P‘:a+b?+ cM

ovvero, per evitare forme non lineari:
P=a+b§ —cr +dM

, : , : .
con Pavvertenza che, quando si considera l'industria nel suo com-

plesso, le materie prime sono quelle esterne — provenienti dall’agri-
coltura o dall’estero.

Una relazione di questo tipo & stata usata da diversi economisti
¢ stgtistici in analisi empiriche; raramente, tuttavia, ne sono state
analizzate le basi teoriche, B importante, fra 1'altro, tener presente
che una tale relazione & valida solo se si ammette che, a paritd di
produttivitd oraria del lavoro, il costo marginale & costante rispetto
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a variazioni della quantitd prodotta: se cosi non fosse, sarcbbe im-
possibile applicare quella formula ad un’intera industria e tanto
meno al complesso delle industrie.

Ammettendo che i prezzi industriali vengano variati sulla base
delle variazioni del costo diretto, si deve presumere che il margine
proporzionale g resti costante in ciascuna industria?

Se % /X non vatia, e se non varia il valore del capitale complessi-
vamente investito, K, un aumento di P! in proporzione a V7, ossia
un margine ¢ costante, comporta un aumento del saggio del pro-
fitto; viceversa, una diminuzione di P* proporzionale a V' comporta
una diminuzione di quel saggio. Pertanto, g dovrd esscre alquanto
ridotto nel caso di aumento di V¥ e dovrd essere elevato nel caso di
diminuzione di V' se si vuole ottenere lo stesso saggio di profitio
che si era stabilito nella precedente situazione di equilibrio.

Tuttavia, se il costo variabile V¥ cresce per un aumento del
costo del lavoro, dipendente a sua volta da un aumento dei salari
maggiore della produttivitd, tendono a crescere anche gli stipendi
degli impiegati e dei tecnici e quindi il costo fisso unitario kiX.
Inoltre, se l'aumento dei costi variabili riguarda tutte le industrie,
anche i prezzi dei macchinari tendono ad aumentare.

Tutto questo significa che spesso, se V' aumenta, anche ¥/ X e K
sendono ad aumentare, scbbene non necessariamente nella stessa pro-
porzione. Pertanto, in prima approssimazione si pud assumere che
il margine ¢ e il saggio del profitto varino nello stesso senso.

Cid premesso, consideriamo separatamente i due casi opposti :
aumento o diminuzione dei costi diretti.

Se i costl diretti aumentano, per esempio, per un aumento del
costo del lavoro (salari che crescono pilt rapidamente della produt-
tivitd), i produttori tendono a trasferire tale aumento sui consuma-
tori; ma, in un’economia aperta, essi incontrano ben presto Postacolo
della concorrenza estera, se negli altri paesi i prezzi sono stazionari
o se crescono moderatamente, Inoltre, nei mercati che tendono ad
espandersi rapidamente, le imprese maggiori possono trovar conve-
niente di non trasferire integralmente sui prezzi Uaumento dei costi,
per non frenare l'incremento della domanda e per evitare che nuove
imprese s'inseriscano in quel mercato, che si espande (v. poi, I'ipo-
tesi III).

Se i costi diretti diminuiscono, per esempio per il fatto che la
produttivitd cresce pilt rapidamente dei salari, mentre i prezzi inter-
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nazionali non diminuiscono, la pressione della concorrenza estera
non sussiste: la diminuzione dei prezzi o non ha luoge affatto, o
ha luogo solo nella misura in cui la pressione concorrenziale interna,
nonostante le sue imperfezioni ¢ nonostante il potere di mercato
delle imprese dominanti, spinge il prezzo verso il basso; oppure,
se la produttivitd media cresce, oltre che come conseguenza di per-
fezionamenti accessibili a tutte le imprese, per effetto d’innovazioni
non accessibili a tutte le imprese, i prezzi necessariamente diminui-
scono, in media, meno dei costi diretti, D’altra parte, nei mercati
che tendono ad espandersi rapidamente, le imprese maggiori possono
trovar conveniente ridurre j prezzi in proporzione ai costi per favo-
rire Vincremento della domanda e per scoraggiare 'entrata di nuove
impresc (v. poi, lipotesi IID),

Dall’analisi precedente emergono due proposizioni, che giocano
una parte rilevante nello schema qui proposto.

Prima proposizione: il margine proporzionale tende a diminuire
quando i costi dirctti aumentano ¢ ad aumentare quando diminui-
scono. (Questa proposizione, tuttavia, & vera con riferimento al com-
plesso delle industric: per le singole industrie pud non essere vera
¢ quel margine pud rimanere costante.)

Seconda proposizione : nel breve periodo le variazioni dei prezzi
dipendono esclusivamente da variazioni dei costi e particolarmente
dei costi diretti: le variazioni della domanda comportano corrispon-
denti variazioni dell’offerta, senza mutamenti nei prezzi. (Un au-
mento persistente della domanda puo influire sul margine propor-
zionale, ossia sulla misura del mutamenti nei prezzi; un tale
aumento, considerata 1’azione delle economie di scala statiche ¢
dinamiche, di solito agisce nel senso di frenare 'aumento dei prezzi
o di favorirne la diminuzione). La precedente proposizione cessa di
essere vera solo in due casi: nel caso di un’espansione della domanda
considerevolmente maggiore di quella alla quale il sistema & adat-
tato ¢ che gl'imprenditori considerano normale --- ma in questo caso
Pipotesi di costi diretti invariati non & realistica; ¢ nel caso di una
flessione considerevole della domanda — ma in questo caso, anche
s i prezzi dei fattori variabili restano costanti, il costo totale medio
aumenta a causa dell’aumento nel costo fisso medio, cosi che, invece
di una diminuzione, pud perfino aver luogo un aumento dei prezzi.

~ Osservo che la proposizione di cui sopra ¢ simile, schbene non
identica, ad una delle fondamentali proposizioni della Teoria gene-
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rale di Keynes (6) e scmbra essere valida, nelle condizioni industriali
moderne, non solo in periodi di depressione ¢ di disoccupazione
— cotne pensava Keynes ~- ma anche in periodi di espansione,
quando lespansione ha luogo ad un saggio che gl'imprenditori
considerano normale.

Osservo infine che non & possibile attribuire a un’unica causa
il processo inflazionistico (cosz push o demand pull) e, nel tempo
stesso, che & ingannevole la tesi eclettica; in generale si pud affer-
mare che per Uindustria, salvo condizioni eccezionali, un processo
inflazionistico ha origine nclla spinta dei costi, mentre per lagri-
colture nel breve periodo un tale processo, assunta data Uofferta di
prodoiti agricoli, ha origine nella domanda, (Cio significa, fra al-
tro, che in uno stesso periodo & possibile osservare una diminuzione
dei prezzi industriali e un aumento dei prezzi agricoli, o viceversa.)
Come vedremo, il meccanismo attraverso il quale avvengono le
variazioni dei prezzi al minuto & simile a quello relativo ai prezzi
industriali all’ingosso. Da questa diversitd di meccanismi emergono
complessi problemi sia sul piano dell’analisi sia sul piano concreto
del controllo di un processo di tipo inflazionistico.

5. - Domanda, profitti ¢ investimenti, Dobbiamo ora considerare
pilt sisternaticamente la terza ipotesi: la domanda tende ad aumen-
tare. In questo caso, come si & visto poco fa, le imprese maggiori
possono deliberatamente elevare i prezzi in misura inferiore all’au-
mento det costi diretti, o possono ridurli nella stessa misura quando
questi costi diminuiscono, al duplice scopo di scoraggiare I'entrata
di nuove imprese e di favorire l'espansione del mercato, la quale
facilita l’espansione della loro produzione. Appare qui un primo
nesso fra decisioni concernenti i prezzi e sviluppo produttivo del-
I'impresa; ma esiste un nesso anche pill importante: dai prezzi
(e dai costi) dipendono i profitti e dai profitti dipendono gl'investi-
menti. A questo punto, occorre distinguerc fra profitti correnti ¢
profitti a#zesi: i primi costituiscono la base per il finanziamento degli
investimenti, i secondi ne costituiscono Pincentivo.

(6} Mi riferisco alla proposizione — che presuppone costante la tecpica — secondo cui
Irelasticity dell’offerta & molto alta fino al punto dellz piena occupazione ¢ diviene brusca-
mente bassa dope questo puato, Pertanto, fino a quel punto un aumento della domanda
effettiva si traduce in un aumento di produzicne e di cocupazions a parith di prezzi (ovvero
con limitato aumenta di prezzi); depo quel punto si traduce, esclusivamente o prevalente-
mente, in un aumento di prezzi. Cfr. Knynes, Op. ., pp. 264, 267, 271.
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La massitnizzazione dei profiti di lungo periodo rappresenta
quindi una condizione per la massimizzazione del saggio di sviluppo
produttivo dell'impresa; condizione necessaria, ma non sufhiciente,
perche I'impresa deve poi usare i profitti nel modo piti adatto per
conseguire il secondo obiettivo: deve distribuirne una parte sotto
forma di dividendi, per sostenere le quotazioni delle azioni (se I'im-
presa & organizzata appunto nella forma di societd per azioni) e
deve impiegarne un’altra parte per I'autofinanziamento degli inve-
stimenti, Lo stesso ammontare di finanziamenti esterni (obbligazioni,
prestiti bancari) dipende dall’entith dei profitti correnti.

Tuttavia, di massimizzazione del saggio di sviluppo si pud
parlare solo se questo saggio dipende dall’azione dell'impresa. Gene-
ralmente cid & vero entro limiti modesti. L’impresa pud influire sul
prezzo non solo per impedire o scoraggiare I'entrata di nuove im-
prese (che, nello schema qui proposto, costituisce la preoccupazione
dominante delle imprese oligopolistiche), ma anche, come si ¢ visto,
per favorite Paumento della domanda dei suoi prodotti. Inoltre
'impresa pud destinare una parte dei profitti al finanziamento di
campagne pubblicitarie o alla diversificazione dei prodotti per am-
pliare la domanda o per accelerare quello che sarcbbe I'aumento
« spontaneo » della domanda medesima. Ma il primo caso ha rile-
vanza solo entro certi limiti e in determinate condizioni. Ed il
secondo caso ha rilevanza solo per imprese che operano in settori
nuovi e particolarmente suscettibili di espansione. Nei casi normali
(scarsa suscettibilitd di un’espansione indotta della domanda) lo svi-
luppo in sostanza vienc a dipendere dall’andamento della domanda
totale, ossia da variazioni esogene, che traggono” origine non solo
dal movimento delle imprese complessivamente considerate ma anche
dalla domanda estera e dall’azione della pubblica amministraziotie.
In questi casi non sussiste pid, propriamente, un problema di mas-
simizzare il saggio di sviluppo: a meno di non intraprendere una
guerra di prezzi, per 'impresa si-tratta essenzialmente di mante-
nersi in linea col saggio di sviluppo determinato esogenamente,
ossia di mantenere costante Ja sua quota di mercato, per non per-
dere il suo peso relativo; e cid eventualmente anche con I'ausilio
della pubblicitd « di ordinaria amministrazione ».

Il nesso rilevante, allora, non & tanto tra profitti e sviluppo
della produzione, quanto tra profitti e investimenti: quelli, infatt,
condizionano in modo diretto questi; lo sviluppo della produzione,
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a sua volta, oltre che dagli investimenti, ¢ condizionato dall’anda-
mento della domanda complessiva,

La massimizzazione del profitto di lungo periodo, quindi, in
pieno contrasto con la massimizzazione istantanca dell’analisi mar-
ginale, non va intesa come obicttivo specifico o « semplice » : indica
invece, in termini sintetici, una complessa strategia che, sotto Iaspetto
dell’analisi economica pud essere studiata con riferimento a tre pro-
blemi concettualmente distinti, corrispondenti alle tre ipotesi che
abbiamo fatto dianzi: il problema della determinazione del prezzo,
quello delle variazioni del prezzo ¢ quello del finanziamento degli
investimenti.

6. - La funzione degli investimenti nelle grandi ¢ nelle piccole
imprese industriali, Dall’assunzione 4 precedentemente indicata (nel
§ 3) segue che le grandi imprese, le quali hanno il potere d’influire
direttamente sui prezzi proprio perché producono una quota rag-
guardevole della produzione totale, regolano la loro produzione sulla
base delle variazioni della domanda, mentre le piccole imprese (non
diversatmente dalle imprese che operano in concorrenza) di solito
producono tutto cid che possono, alla sola condizione che il prezzo
superi il costo nella misura sufficiente a far guadagnare loro un pro-
fitto minimo, Lo sviluppo di queste imprese & limitato, quindi, dalle
disponibilitd per lautofinanziamento, che dipendono dai profitti
correnti, ¢ dalla possibilita di ottenere finanziamenti esterni (esen-
zialmente: prestiti bancari), i quali a loro volta sono condizionati
dai profitti correnti: lo sviluppo della domanda, sempre nel caso
delle piccole imprese, condiziona indiretramente il loro svilappo e
quindi i loro investimenti, contribuendo a non far cadere i prezzi
e, in certe condizioni, rendendo possibile 'entrata di nuove piccole
imprese. Lo sviluppo delle grandi imprese, invece, ¢ regolato diret-
tamente dallo sviluppo della domanda. Queste imprese ottengono
profitti complessivi tali da consentire loro di autofinanziare un’ampia
quota degli investimenti: pertanto, il loro ricorso ai finanziamenti
esterni, ¢ particolarmente ai finanziamenti bancari, & relativamente
limitato e, comunque, di regola almeno, non condiziona le loro
decisioni d’investimento. La possibilitd finanziaria d’investire ¢ data
dai profitti correnti, ¢ questo vale tanto per le grandi quanto per
le piccole jmprese. La convenienza ad investire ¢ data dai profitti
attesi. Profitti correnti e profitti attesi dipendono non solo dall’an-
damento della domanda, ma anche dall’andamento dei prezzi e dei
costi. Percid non & esatto assumere — come alcuni economisti hanno
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fatto — che domanda e profitti debbano muoversi nello stesso senso:
cio accade solo quando prezzi e costi non variano, oppure quando
variano, relativamente alla domanda, in un determinato modo.
Percid ancora, tra le variabili esplicative degli investiment occorre
inserire non solo la domanda ma anche i profitti; ed a rigore occorre
inserire sia i profitti correnti sia i profitti attesi, poiché distinte sone
le funzioni che gli uni e gli altri svolgono (fonte diretta ¢ indiretta
di finanziamento e incentivo agli investimenti).

A questo punto possiamo tirare le conclusioni del ragionamento
e scrivere due funzionj d'investimento, una per le grandi ¢ una per
le piccole imprese,

Per le grandi imprese i fattori rilevanti sono: la domanda, i
profitti correnti ¢ i profitt attesi. Per le piccole imprese, la domanda
non ¢ direttamente rilevante; sono rilevanti i profitti correnti, i pro-
fitti attesi e la disponibilitd di crediti bancari,

La domanda, per le grandi imprese, non ¢& rilevante in via
assoluta, ma in via relativa, ossia tenuto conto della capacitd pro-
duttiva disponibile. Occorre considerare, percid, le variazioni del rap-
porto fra domanda e capacitd produttiva — del « grado di utilizza-
zione della capacitd »: questo sembra il modo pitt appropriato €

* pitt semplice per esprimere il principio dell’adeguamento dello siock

di capitale, che costituisce una variante' del principio dell’accele-
ratore (7).

{7} 1l principio dell’acceleratore vienc i solito espresso dalla funzione
1=£ (¥)
ove I sono gllinvestimenti ¢ ¥ il saggio di variazione del reddita. .
11 principio dell’adeguamento dello stock di capltale viene espresso da una funzione
del tipo
1=F (¥, K}
€ spesso, per avere una forma lineare, da una funzione del tipo
I=aY —-bK
nella quale si introduceno certi sfasamenti.
La connessione fra questa formulazione e quella che impiega il grade di utilizzazione
degli impianti appare evidente dalle seguenti relazioni:
U3=Yameﬂ.x

ove Uy ¢ il grade di utilizzazione, ¥, la produziene effettiva ¢ Ymaq quella massima poten-
ziale; a sua volta, questa quantith & eguale al rapporto fra capacitd produttiva, che pud
essere espressa dallo stock di capitale, K, e il rapporto fra il capitale e #l reddito potenziale
massimo, o¥, ossia

Yo=K fv*,

Pertanto Ye ..
Ug= —
K
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I profitti correnti possono essere espressi dall’efettivo saggio del
profitto, o dalla quota del profitto sul reddito, che si muove nello
stesso senso del saggio del profitto se ¢ costante il rapporto capitale-
reddito. T profitti attesi possono essere espressi dal saggio di varia-
zione del saggio del profitto, o della quota dei profitti sul reddito.
Poiché i fondi accantonati per gli ammortamenti sono usati normal-
mente per acquistare macchine nuove, pilt perfezionate delle prece-
denti, le quali ciot, normalmente, implicano un aumento della capa-
citd produttiva ed un aumento della produttivitd del layoro, non sem-
bra possibile distinguere in modo soddisfacente fra investimenti netti
e investimenti lordi: conviene, pertanto, considerare gllinvestimenti
lordi e, corrispondentemente, i profitti Jordi.

La variazione nclla disponibilitd dei crediti bancari pud esser
misurata dalle variazioni nella « liquiditd del sistema creditizio »
o liquiditd totale (primaria e secondaria).

In conclusione, la funzione degli investimenti delle grandi im-
prese pud esscre cosl espressa:

I = F (U,GG)

dove U & il grado di capacitd inutilizzata, G la quota dei profidi

«correnti ¢ G il saggio di variazione di tale quota.
La funzione degli investimenti delle piccole imprese &:

I = f (G,G,L)

ove L esprime la variazione della « liquiditd totale ».
La funzione aggregata degli investimenti ¢ (8):

1= ¢ (UGGL) .

Prima di concludere, dobbiamo domandarci: occorre considerare
il livello o il saggio di variazione degli investimenti? F. ragionevole
supporre che, se il grado di inutilizzazione della capacitd produttiva
& basso e costante, le imprese (le grandi imprese) non si limitano 2
compiere investimenti per un ammontare dazo, ma li accrescono;

(8) La relagione causale rilevante va dunque dal profitti (oltre che dalla (jomanda e
dalla liquididy agli investimenti e non viceversa, Ammesso che gli « spiriti animali » setvano
a chiarire qualche cosa, & certo che sono di scarso aiuto jper spiegare le variazioni degli inve-
stiment! nel breve periodo. Cfr. il cap. IV della prima parte di « Oligopolio e progresso
tecnico », edizicne del rgby.
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un’analoga supposizione ¢ possibile fare nel caso che il saggio del
profitto sia alto ¢ costante. Da questo punto di vista, occorre mettere
in relazione il saggio di variazione degli investimenti col grado di
capacitd inutilizzata e il saggio del profitto. Pili incerte sono le
ipotesi da formulare per le altre duc variabili esplicative (G ¢ L).
Mentre & certo che G pud rappresentare i profitti correnti, & incerto

che G possa rappresentare in modo adeguato i profitti attesi; ed &
incerto se si debbano considerare, per la liquiditd totale, le varia-
zioni assolute (differenze prime) o 1 saggi di variazione delle con-
sistenze. Ma non sembra che queste particolari questioni possano
essere definite per mezzo di un’analisi & priori: occorre necessaria-
‘mente fondarsi sull’analisi empirica.

7. - I determinanti degli investimenti industriali: grado di capa-
cita inutilizzata, saggio del profitto e liquidita totale, Sono dunque
questi, secondo lo schema qui proposto, i determinanti fondamentali
delle variazioni degli investimenti industriali, Nel modello, questi
determinanti vengono a loro volta spiegati.

Le variazioni del grado di capacitd inutilizzata possono essere
senz’altro attribuite alle variazioni della domanda complessiva dei
prodotti industriali e ciog: beni di consumo, beni d’investimento ed
«esportazioni di prodotti industriali. E poich¢ in un’economia che si
sviluppa un grado di capacitd inutilizzata costamte normalmente
-comporta u#n incremento nella domanda effettiva complessiva (o nei
suoi elementi), occorre confrontare il grado di capacitd inutilizzata
con i saggi di variazione degli elementi che costituiscono la domanda
-effettiva di prodotti industriali. In simboli

U=a—bC—cl —dE .

Meno agevole ¢ la spiegazione delle variazioni del saggio del
‘profitto, Innanzitutto, vi sono le ben note difficoltd teoriche sulla
‘misurazione del capitale; per evitarle possiamo considerare, invece
«che il saggio del profitto, la quota dei profitti sul reddito, che & una
‘quantitd rilevante per gli stessi vomini d’affari, In effetti, in quasi
‘tutta la nostra analisi e poi, nelle applicazioni empiriche, facciamo
riferimento appunto alla quota dei profitti e non al saggio del pro-
fitto. Tuttavia dobbiamo almeno chiarire i nessi che legano le due

‘quantitd ignorando, in questa sede, le difficoltd alle quali si & ora
saccennato.
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1l saggio del profitto lordo, 7, & eguale al rapporto fra profitti
lordi complessivi, G*, e capitale, K, mentre la quota dei -profitti
lordi sul reddito lordo, G, & cguale al rapporto G*/Y, ove Y ¢ il
reddito lordo, Essendo il rapporto medio capitale-reddito v = K/Y,
si ha

K = GY
r= G/v
T o= TV,

Come ho detto, jo considero gli investimenti lordi poiche non
ritengo possibile, in un’economia in cui ha luogo 1l progresso tec-
nico, distinguere in modo teoricamente accettabile fra investimenti
lordi e investimenti netti, Pertanto, considero, non i profitti netti,
ma quelli lordi (9).

Se si ammette che, nel breve periodo, il rapporto medio capitale-
reddito & abbastanza stabile, le variazioni della quota del profitto
sul reddito corrispondono a quelle del saggio del profitto, anche se
hanno atnpiezza diversa. Questa conclusione non ¢ pilt necessaria,
ma normale sc si ammette che, nel periodo che si considera, il rap-
porto medio capitale-reddito subisce un movimento unidirezionale
(verso I'aumento o verso la diminuzione) (10).

A sua volta i determinanti del profitto lordo nell'industria sono:
i prezzi industriali ¢ i costi variabili.

1l profitto lordo totale, G, & eguale a

G'=PX — LX — MX .

La quota del profitto sul reddito Jordo, essendo Y = P'X — MX,
¢ pari a
G P—L_—M
YT O P-—M

{g) Chi volesse cansiderare 1 profitti « netti», dovrebbe medificare le suddette relazion
psando la quota degh ammortamenti sni capitale. Le due formule diventerebbero

G k
=T
k
G=vr+ S

(10) La detta conclusione & normale e non necessaria perché pud accadere che se, per
esempio, v diminuisce pidt rapidaments di G, r aumenta, Tuttavia nel breve periodo di solito
le variazioni di ¢ sono piccole ¢ un andamento diverso da quello indicata come « normale »
pud considerarsi rare,

T T

i
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i

dove il costo del lavoro nell’industria, LY, & pari al rapporto —--
™

Come approssimazione, per ottenere una relazione lincare, pos-
siamo considerare una funzione del tipo

G=2a+bP —cS + ' —eM ,

Questa relazione — giova rilevarlo —— esprime in un certo modo
PPantagonismo classico fra profitti e salarl. Ammettendo che il mar-
gine proporzionale ¢ tende a variare inversamente rispetto ai costi
diretti (§ 4); cd ammettendo che questo margine, il saggio del pro-
fitto ¢ la quota dei profitti sul reddito industriale variano nello
stesso senso; ne segue che le variazioni relative dei prezzi e dei costi
diretti (lavoro ¢ materie prime) governano le variazioni della distri-
buzione del reddito nel settore propulsivo dell’economia, ossia nel-
Vindustria (11),

Resta infine da spiegare la liquidith totale. E addirittura dive-
nuta una prassi, per le banche di emissione, quella di classificare in
tre gruppi i fattori obiettivi dalle cui variazioni dipendono quelle
della liquiditd: l'estero, lo Stato ¢ I'economia. Non c’e¢ nulla di male
nell’accogliere questa prassi e cercare di utilizzarla sul piano ana-
litico. L’andamento della voce denominata «estero» in ultima
analisi riflette le variazioni nel saldo della bilancia dei pagamenti.
Lo «Stato » sta ad indicare le variazioni dell'indebitamento netto
della pubblica amministrazione verso il sistema bancario: qui non
sorgono problemi. Meno agevole & individuare la quantitd che possa
sinteticamente rappresentare ’andamento dell’« economia », ossia
del scttore delle imprese, private e pubbliche, Potrebbe esserc il
volume degli investimenti privati: maggiori sono questi investi-
menti, maggiore & il ricorso delle imprese alle banche e maggiore,
quindi, & la liquiditd creata dalle banche per soddisfare le domande
dei prestiti. Occorre tuttavia tener presente che le imprese si rivol-
gono alle banche non tanto per investimenti a medio ¢ a lungo
termine, quanto per ottenere crediti a breve; e, tipicamente, la
richiesta di crediti a breve dipende essenzialmente dagli increment:
delle spese globali per fattori variabili, specialmente della massa

f11) Nel modello qui proposto, dunque, a differenza di quanto vieme proposto in
recenti teorie neo-keynesiane, le propensioni medie e marginall al rispatmio dei diversi gruppd
sociali non glocans aleun ruolo — almene direttamente —- nel determinate la distribuzione
del reddito e le sue variazioni.
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salariale: in seguito i maggiori salari possono essere finanziati com
le maggiori entrate correnti, ma in un primo tempo, quando la
massa salariale aumenta, occorrono crediti bancari. Pertanto, come
entitd rappresentativa del settore « cconomia» pud essere assunta:
la variazione assoluta (differenza prima) della massa salariale.

Questi tre sono i fattori ebiestivi che regolano la liquidita totale..
Quando passeremo alla verifica empirica dovremo occuparci dell’ele-
mento pit difficile da trattare, quello subiettivo, che dipende dal'
modo con cui, di fronte a determinate spinte obiettive, la banca.
centrale reagisce usando dei suoi poteri discrezionali.

8. - I salari. I Iimiti alle oscillazioni del saggio di aumento dei
salari monetari. Nella mia analisi ho concentrato l'attenzione sugli
investimenti industriali: assumo che siano questi che spingono lo
sviluppo dell’intera economia. Sugli investimenti influiscono, fra le
diverse variabili, i profitti; e sui profitti a loro volta influiscono
le variazioni dei salari: se i salari monetari orari aumentane pit
rapidamente della produttivitd oraria, i profitti — a paritd di altre
condizioni — diminuiscono, Come vedremo, i salari influiscono
sugli investimenti anche per un’altra via: facendo variare il volume
dei consumi e quindi il grado di capacita inutilizzata.

Dcbbiamo quindi domandarci come vengono determinati e
come vengono variati i salari: anche in questo caso, come nel caso
deglt investimenti, considererd i salari industriali e supporrd che
dalle variazioni di questi dipendano le variazioni salariali negli altri
settori, In tutto questo lavoro, insomma, considero l'industria come
il settore da cui partono le spinte che muovono lintero sistema.

Per spiegare la determinazione e (a fortiori) le variazioni dei
prezzi, e particolarmente dei prezzi industriali, abbiamo abbando-
nato la via indicata dall’analisi marginalistica tradizionale. Abbiamo
supposto costante il costo marginale; ed abbiamo visto che solo la
domanda generale (relativa a tutte le imprese operanti in un certo
mercato) ¢ rilevante nel caso dell’oligopolio; di conseguenza, in
questo caso — che & il pitt frequente nell’industria moderna — non
vi & la possibilitd di determinare il prezzo ricorrendo alla curva del
ricavo marginale. Per spiegare come viene determinato — e come
viene variato -— il prezzo, occorre elaborare uno schema teorico
diverso: ho cercato di tratteggiarlo molto concisamente nei para-

grafi 3 ¢ 4.

%y
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Corrispondentemente, per spiegare la determinazione e le varia-
zioni dei salari occorre battere una via diversa da quella dell’analisi
marginalistica tradizionale (12).

Per quanto riguarda il primo problema, ad un certo momentor
possiamo considerare il salario come determinato dal tenore di vita
gid raggiunto dai lavoratori; determinato percid da circostanze sto-
rico-sociali che dobbiamo prendere come date (x3). Possiamo quindi
concentrare Iattenzione sul problema delle variazioni dei salari.

Ad un certo salario I'imprenditore impiega il numero di operai
determinato dalla tecnologia adottata, la quale dipende dalla quota

(12) Lipotesi che il costo marginele di breve periodo (dati gl'impianti) sia costante
non implica di necessitd ipotesi che Ja produttivitd marginale di ciascun singolo fattore
variabile sia pure costante. Dal punto di vista matematico il costo marginale & una derivata
semplice mentre Ja produttivitd marginale & una detivata parziale; sorge pertanto preliminar-
mente ja questione se una derivata parziale abbia significato economico nel caso che stiamo
considerando, Ritengo che si tratti di una pura astrazione, priva di rilevanza pratica: per
esemplo, quando un industriale tessile assume un lavoratore addizionale, se vuole evitare che
questo si metta a tessere Varia, gli deve dare almeno un po’ di cotone o di Jana, nella guantita
fissata dalla tecnologia, Questa situazione non sfuggi a Marshall che, nel suo reafisme, non
parld di prodotte merginale del lavoro, ma di prodotto nefo, con la quale espressione eglic
voleva indicare P'incremento del valore del prodotto « dope che siano state dedotte le spese
incidentali »; per « spese incidentali» si devono appunto intendere le spese addizionali per
materie prime e le altre spese relative ad aliel fattori variabili che 1'assunzione di un nuove
operaio necessarismente comporta (Principles of Economics, VI ed., 1949, pp. 337 € 427-31)-

Ora, la nozione di derivata parziale non ammette approssimazioni: la proposizione di
Marshall non implica {e giustamentc) una tale nozione, ma implica quella, da tenere ben:
distinta, di incremento della produzione dipendente dall’incremento simultanco dei fattori
variabili cccorrenti per la produzione,

T invece perfettamente accettzbile la nozione di produttivith media dei fattori variabilf
se questa mogione viene concepita come I'inverso dell’inpmz di clascun fattore variabile (coeffi-
ciente di produzione, o quantitd di fattore da impiegare per unitd di prodotto); ed & corretto:
dire che, data Ja teenologia ed ammesso che il costo tnarginale sia costante, Ja produtivitd
media & pure costante. Se nel corso del tempo da produttivitd media varia - come in realtd
accade — cid dipende non da variazioni nella quantitd prodotta, ma da mutamenti nella
tecnologia, Normalmente, ritengo appunto che la produzione media sia costante rispetto alle
variazioni della produzione; ed ¢ intetessante osservare che un economista di rilievo, come
Gardner Ackley, riconosce valido queste punto di vista e addirittura offre, 2 suo sostegno,.
i risultati di una sua indagine empirica, semplice ma convincente. Tuttavia pol preferisce non.
abbandonare I'ipotesi consueta dei « rendimenti decrescenti », con una motivazione che ricorda.
quella che dette Hicks in Valug and Capital per giustificare il mantenimento dell’ipotesi della
concorrenza generalizzata (G. Ackiry, Macroeconomic Theory, Macmillan, New York, 1961,
pp. 95-101; J. H. Hicks, Value and Capital, Oxford, 1946, p. 84).

1l discorso fatto dianzi si riferisce al « breve periodo », ossia suppone come dati gi
impianti. La possibilitd di parlare, in termini rigorosi, di produttivitd marginale parrebbe
riptesentarsi con riferimento al « lungo perioda »; ma questa possibilitd diventa irrilevante se
sl ammette — come Ffa chi serive — che la scelta fra tecniche diverse & un problema che va.
visto ¢l discreto e non nel continuo.

{12) Debbe questa formulazione, che si ricollega in un certo modo a quella proposta
dagli cconomisti olassici, a Plerangelo Garegnani.
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di mercato che & stato capace di conguistare. In un’economia che
si sviluppa imprenditore costruisce i suoi impianti «in anticipo »
rispetto alla domanda, cosi che di norma la capacitd produttiva
non sari pienamente utilizzata, Se la domanda temporaneamente
flette, il grado di capacith utilizzata diminuisce, le ore di lavoro
vengono ridotte ¢ alcune macchine rimangono inoperose. Per le
ipotesi prima specificate, tali variazioni non modificano il costo
variabile medio, ma solo il costo totale medio, che sale per I'au-
mento del costo fisso medio. (La flessione temporanea della do-
manda e della produzione, tuttavia, porta con s¢ una diminuzione
del costo diretto medio se le macchine impiegate non hanno tutte
la stessa efficienza e le macchine meno cfficienti sono messe in
riserva; ma qui abbiamo un livello piss basso del costo diretto medio
¢ non una curva continuamente decrescente del costo marginale.)
Se, a un dato prezzo, la domanda cresce pil rapidamente di quanto
I'mprenditore si attenda, cgli pud trovare conveniente espandere la
produzione impiegando macchine meno efficienti, prima inattive,
ricorrendo a turni straordinari ¢ pagando salari pid ald, purche il
maggior costo diretto gli lasci un margine sufficiente. Ma in tali
decisioni egli compie calcoli in termini di medic ¢ non di variazioni
‘marginali nel senso proprio.

Gllimprenditori tentane incessantemente di migliorare i me-
todi per far aumentase la produitivitd media del lavoro -— ossia la
quantity prodotta per ora lavorata: un tale aumento infatti comporta
una diminuzione nel costo del lavoro (dato dal rapporto fra salar
orari ¢ produttivitd oraria) ed un aumento del profitto, unitario e
totale. Nello stesso tempo; quando la domanda effettiva dei loro
prodotti aumenta, gl'imprenditori cercano di accrescere il numero
degli operai occupati ¢ riescono ad assumere lavoratori addizionali
a salari invariati o in lieve aumento, se la disoccupazione & relati-
vamente grande, mentre, se & piccola, essi debbono pagare salari
crescenti. Quando i salari orari aumentano con lo stesso saggio della
produttivitd oraria, allora le quote relative dei salari ¢ dei profitti
non mutano, salvo che non mutino i prezzi dei prodotti o quelli
delle materic prime; quando i salari aumentano pil rapidamente
della produttivitd, la quota dei profitti cade. Posto che il rapporto
capitalereddito rimanga costante, la diminuzione della quota dei
profitti comporta una diminuzione del saggio del profitto (v. dianzi,
§ 2); sc questo saggio cade fino al livello minimo, ed oltre, in
un numero molto grande di imprese gl'investimenti diminuiscono
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ed ha luogo una generale flessione economica, con la comnscguenza
che la massa dei disoccupati, che era scesa fino al livello « di attrito »,
ricomincia a salire e il saggio di aumento dei salari comincia a
scendere. (11 livello minimo del saggio del profitto pud essere con-
siderato vicino al saggio d'interesse sui titoli a lungo termine,)

I sindacati, soprattutto attraverso la contrattazione collettiva,
esercitano incessantemente una pressione per spingerc in alto i
salari; durante le depressioni, essi cercano almeno di impedire che
i salari diminuiscano e, se il costo della vita cresce, cercano di far
aumentare i salari almeno di pari passo al costo della vita. Quando
la produttivitd oraria sale rapidamente, la spinta verso l'alto eser-
citata dai sindacati trova una minore resistenza da parte degli im-
prenditori, i quali spesso, per trattencre i lavoratori che gia banno
e per trovare lavoratori addizionali, esercitano un’autonoma pres-
sione verso 'alto sui salari, con la conseguenza che uno « slitamento
salariale » pud fare la sua comparsa (14).

In breve, ci sono due limiti alle variazioni dei salari: un limite
massimo, dato da quel saggio di aumento dei salari stessi che, tenuto
conto del saggio d’incremento della produzione per ora lavorata,
determina per un gran numero di imprese un saggio del profitto
vicino al minimo accettabile per gl'imprenditori; e un livello mi-
nimo, che ¢ dato dai movimenti del costo della vita. Entrambi i
limiti, dunque, mutano nel tempo: il limite massimo muta a causa
di variazioni della produttivitd e il limite minimo muta a causa di
variazioni del costo della vita.

Poiche il limite superiore, su cui influiscono le variazioni della
produttivita per ora di lavoro, varia secondo le specifiche situa-
zioni, dobbiamo attenderci, nel corso del tempo, diversi saggi di

(14) Sul problema dello slittamento salariale esiste oramai una vasta letteratura. lo non
intende soffermarmi su tale questione (nella mia indagine empirica considero 1 salari orari
industriali di fatto, senza esaminare il problema dei rapporti fra le variazioni di questi salari
e i salarl contrattuali). Mi limito a esprimere il mio punto di vista, senza cercare di dimo-
strarla: che cicd lo slittamento salariale costituisce essenzialmente 'effetto della concorrenza
fra gl'imprenditori per trattencre i lavoratori o per procurarsi lavoratori addiziomali e, per
questo motivo, esso € in gran parte indipendente dal livello assoluto del salario contrattuale
(livello sul quale & preminente la spinta esercitata dai sindacati). Per esempio, la concorrenza
reciproca degli imprenditori sul mercato del lavoro pud avere come risultato finale un
aumento del 10%, dei salari rispetto al livello contrattuale; io sostengo che nelle circostanze
considerate questo slittamento del 10%, avrebbe luogo tante nel caso che il livello dei salari
':‘:or.ltrattuwli fosse 100, quanto nel caso che fosse go o 110, appunto perché quel 1o%, in pid
CIJ.I fisultato degli sforzi « differenziali » che clascun imprenditare compie, in un mercato
di lavero relativamente « teso », per impedire ai rivali di portarsi via 1 suol operai ¢ per
attrarne alr,
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variazione dei salari nelle diverse industric ed anzi nel_le div;rsr;
imprese di una stessa industria, quando si' cqnsilflcrgno i sgla_rl d{
fatto. (I importante osservare che le variazioni differenziali dei
salari ¢ i movimenti dei prezzi delle singole‘ metci tendono a livel-
lare i saggi del profitto nelle diverse industrie; ma questa tendenza
opera pon nel breve ma ne] lungo p?rlf)do e, nel lungo Eermdo,
opera pienamente solo in quelle industrie in cui le barriere all’entrata
non sono molto elevate.) o

Tutto considerato, le variazioni dei salari monetar f;h];)f:_ndono2
fondamentalmente, da tre fattori: il grado di disoccupazione, 1
movimenti del costo della vita e quelli della produttivitd oraria.
In simboli (15)

$*=a—bD+cV+d1:c‘.

In questo schema (16) il saggio di variazione . del costo della

kd - - . . s - LN L]
vita, V, rappresenta il limite mobile minimo, la produttivita oraria,
', rappresenta il limite mobile massimo, mentre la disoccupazione,

D, condiziona la forza relativa dei due gruppi contrapposti c‘iei lavo-
ratori ¢ degli industriali e contribuisce quindi a determinare il punto

nel segmento di volta in volta fissato da quei due limi}‘.i. (La disoc-
cupazione tuttavia riduce ma non. an_nulla la zona _d\mdct_ermma—
zione perchd i sindacati operai, come 1 contrapposti s.1ndacat1' pa_ldro'
nali, non si avvalgono meccanicamente delle « spinte obiettive »
favorevoli, né¢ meccanicamente contrastano le spinte -sfavorcvoh, ma
in una certa misura, pill 0 meno ampia secondo le circostanze, .dcc1-
dono in modo discrezionale; inoltre, su questa componente discre-
zionale pud agire, con interventi legislativi o amministrativi, la stessa
aytoritd pubblica.)

{15) A rigate, bisognerebbe usare il reciproco OVVero %l logaritmo. della d%soocupazionc
perch?, come Phillips ha mostrato, dobbiamma presumere C]‘lc.l. mutamenti nf,'lla dls?ccupazmm;:
(a parith di punti percentuali) hanno effetti di diversa m.tens;tﬂ seconflo il lnzcl-lo di pattcnzal :
una diminuzione di duve punti percentuali, per esempio, ha effetti diversi s::condo chfz a
disoccupazione dal 10 scenda all’8%, ovvero dal 3,5 sccnd.a all'1,5%. Tuttavia, per evitare
relazioni non lineari mserd, come approssimazione aceettabile, 'l'ft‘fcrlr}a sopra indicata, {Lo
studio di Phillips ed altri studi a carattere prevalentemente empirico ricordat nel testo sono

itati steso in appendice.

o P(?‘S)e&Fchic osi:lz‘va-re cl)u: un’equazione simile a q1:1clla indicata dianzi & stata proposta
da diversi economisti, sebbene alouni {come Phillips) insistanc prcve.xlentelmcnte sulla d1§o.::cu-
pazione, altri (come Kaldor) sui profitti, alorl ancora (Lipsey, Perry) si tfovino su una posizione
intermedia, Le diffierenze fra gli schemi proposti da questi economist e :1(.) schelma qui ?ro-
posto consistono, non tanto nelle variabili considerate, quanto nell’anfrlm‘te?mca rl'voha a
chiarice i nessi che intercorrono fra le variabili esplicative e il saggio i variazione dei salari.

Prezzi, distribuzione ¢ investimenti in Italia dal 1951 al 1966 291

Le due variabili che determinano i limiti massimo e minimo
degli aumenti salariali monetari non operano in modo simmetrico.
Cominciamo a considerare il costo della vita,

Non v’¢ dubbio che nelle trattative per il rinnovo dei contratti,
tanto al livello nazionale quanto al livello aziendale, i sindacati
fanno valere il fatto che il costo della vita aumenta, quando aumenta.
Se poi - come accade in Italia — nei contratti salariali si applica
automaticamente una clausola di scala mobile, allora diviene ovvio
che un aumento del costo della vita determina un aumento dei salari;
ma non ¢ ovvia la misura relativa del secondo aumento rispetto al
primo: la proporzione tra aumento del costo della vita e aumento
dei salari ¢ la stessa o ¢ diversa? All'aumento di un punto percen-
tuale del costo della vita corrisponde un punto anche nell’aumento
dei salari? Ritengo che solo attraverso 'analisi empririca si possa
rispondere a queste domande. In generale, tuttavia, ¢ con riferimento
a equazioni espresse in termini di saggi di variazione, probabilmente
si pud presumere che il coefficiente dell'indice relativo al costo della
vita risulti pidt alto nei paesi che hanno la scala mobile come istitu-
zione generalizzata che nei paesi che non I’hanno. Cid perche,
quando la scala mobile & istituzionalizzata, qualunque incremento
salariale ottenuto dai sindacalisti, in sede di contrattazione, in rap-
porto ad un crescente costo della vita, comporta un aumento dei
salari che si aggiunge a quello assicurato dallo scatto automatico
della scala mobile. Questo fatto — bisogna subito avvertire — non
ba necessariamente “effetti inflazionistici, perché, come vedremo,
entro certi limiti "aumento dei salari favorisce lo sviluppo produt-
tivo senza spingere in alto i prezzi,

A differenza del costo della vita, la produttivitd oraria, che
secondo lo schema qui proposto determina il limite massimo all’au-
mento dei salari, opera discontinuamente, ossia ponendo di tanto
in tanto un freno agli aumenti salariali quando questi divengono
tali da comprimere il saggio del profitto in un considerevole numero
d’imprese sotto il livello minimo. Le cospicue differenze nell'incre-
mento della produttivitd orarja fra le diverse imprese impediscono
a questa quantit} di svolgere, in quanto limite alto, una funzione
analoga a quella del costo della vita: & dubbio che in ciascun periodo
(in ciascun anno) si possa trovare una associazione chiara e distinta
fra variazioni dei salari orari ¢ variazioni della produttivita, dal
momento che le variazioni del costo della vita riguardano allo stesso
modo tutti i lavoratori, mentre la produttivitd, la quale condiziona
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la capacitd di pagare delle imprese, varia a saggi molto diversi nelle
diverse imprese. Forse una tale associazione si pud riscontrare in

periodi in cul il saggio effettivo del profitto di un gran numero di-

imprese differisce relativamente poco dal saggio minimo, ossia
quando 'aumento dei salari si muove rasentando quasi continua-
mente il soffitto; oppure nei periodi ~— o nelle economie - in cui
i saggi di profitto sono abbastanza livellad.

In ogni modo, problemi di questo genere sorgono quando si
cerca di spiegare I'andamento medio dei salari, Dal punto di vista
concettuale ¢ appunto necessario tenere ben distinti i problemi riguar-
danti le variazioni dei salari med; da quelli riguardanti le variazioni
dei salari che sono effettivamente pagati nelle diverse industrie.
Cosi non sembra dubbio, in via di principio, che le variazioni
della produttivitd oraria (oppure del profitto) influiscano sulle
variazioni dei salari, poich¢ quelle rappresentano mutamenti nella
capacita di pagare; ed & difficile supporre che i mutamend di co-
desta capacita, in sistemi nei quali i sindacati operai hanno acquistato
un peso rilevante, non siano in qualche modo associati con muta-
menti nei pagamenti effettivi. Ma ¢ perfettamente possibile che quel
nesso non compaia o risulti poco evidente quando si considerano le
variazioni dei valori medi dei salari e della produttivitd, mentre
risulti evidente quando si compie un’analisi disaggregata. Per esem-
pio, se consideriamo un certo numero d’industrie per un certo
numero di anni e se, nell’anno finale, facciamo una duplice gradua-
toria, sulla base delle percentuali d’incremento della produttivita e dei
salari orari e troviamo che esiste una elevata corrispondenza fra le
due graduatorie, possiamo concludere che le industrie pitt dinamiche
dal punto di vista della produttivitd sono anche le pitt dinamiche
dal punto di vista dei salari — sono presumibilmente quelle che
maggiormente bhanno spinto 'aumento dei salari medi in quel
periodo. Proprio questo sembra che accada nei periodi di pilt rapida
espansione economica. Ma ritorneremo su questo punto nella sezione
statistica, dove considereremo anche altre relazioni che possono con-
tribuire a illuminare alcuni problemi delle variazioni differenziali

dei salari (II, § 5). Nel modello, per semplicita, considereremo solo

le variazioni dei salari medi.

9. - Due determinanti dei salavi: costo della vita ¢ disoccnpa-
zione. Le variazioni dei salari dipendono da quelle del costo della

vita, della produttivitd ¢ della disoccupazione, Della produttivita si

-5
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-¢ gid detto. Dobbiamo ora considerare le variazioni del costo della

vita ¢ quelle della disoccupazione,

Il costo della vita ¢ un indice composto dai prezzi al minuto
delle merci ¢ dei servizi (reali e personali) ¢ dai fitti delle abitazioni.
Cominciamo dai prezzi al minuto delle merci.

Nel commercio al minuto si pud supporre che prevalga una
situazione di oligopolio imperfetto: il piccolo commerdiante & in
diretta concorrenza con pochi altri, principalmente con quelli ubicati
nelle.vicinanze; ¢ le catene di questi gruppi oligopolistici compon-
gono l'intero sistema del commercio al minuto (37). I diaframmi che
sussistono fra gruppo e gruppo (e perfino allinterno dello stesso
gruppo) costituiscono le « imperfezioni » esaminate dai teorici della
concorrenza imperfetta o oligopolistica,

Per il commerciante al minuto i principali elementi di costo
sono rappresentati dai prezzi all’ingrosso delle merci che cgli rivende
e dal costo del lavoro, ciod dal rapporto tra salari e '« efficienza »
de] lavoro nel commercio al minuto (18). Questa « efficienza » pud
essere espressa, a sua volta, dal rapporto fra volume dei beni di

consumo ¢ numero di lavoratori impiegati. In simboli (che espri-
mono numeri indice):

o

P =a 4+ bhPs +¢ -

™

ove P* ¢ P* indicano, rispettivamente, i livelli dei prezzi al minuto
e all’ingrosso, $° indica i salari dei lavoratori del commercio e ni° la
relativa « efficienza », determinata dal rapporto C/O

Se i prezzi allingrosso sono stazionari, ma ’efficienza del lavoro
nel commercio al minuto aumenta meno dei salari, il costo del
lavoro cresce. L'esperienza italiana mostra che Uefficienza del lavoro
nel commercio al minuto aumenta pill rapidamente in periodi di
rapido sviluppo industriale, poiché un crescente numero di giovani
che in qualche modo lavorano nel settore commerciale preferiscono,
s¢ possono, trasferirsi nell’industria, dove generalmente sono pagati
meglio ed hanno migliori prospettive di carriera; cid tende a ridurre
il sovraffollamento nel commercio al minuto e fa crescere la sua

(17) Cfr. T' N, Wours (che citz Kavoor): The Problem of Oligopely, « Review of
Economic Studies », 1953-54, 0. 56, p. 191,

(18) A rigore il « costo del lavoro » pud essere inteso cost solo nel caso dei commercianti
che impieganc lavoratori salariatl; per gli altri un tale « costo del lavoro » pud costituire, al
pilt, un ipotetico termine di riferimento, non necessariamente valido nel breve periodo.
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efficienza. Una tale situazione & prevalsa in Italia nel boom degli
anni 1959-63. In generale, tuttavia, Vefficienza del lavoro nel com-
mercio al minuto & cresciuta meno rapidamente che nell’industria;
e cid ha contribuito a determinare un divario crescente fra prezzi
all’ingrosso ¢ prezzi al minuto (19),

Per chiarire il meccanismo delle variazioni dei prezzi al minuto
dobbiamo osservare che la concorrenza estera non opera affatto nei
mercati al minuto e che la pressione della concorrenza interna
incontra maggiori attriti di quanto accada nei mercati all'ingrosso
dei prodotti industriali, Di conseguenza, & probabile che gli aumenti
dei costi commerciali siano trasferiti integralmente sui consumatoti,
che ciod il margine proporzionale (mark-up) sia costante quando 1
costi commerciali aumentano, Quando invece i costi diminuiscono
questo margine dovrebbe addirittura aumentare poiche, a causa
appunto di quelle imperfezioni, 1 commercianti non sarcbbero co-
stretti a trasferire sui consumatori le diminuzioni dei costi, Do-
vremmo attenderci, cio¢, vartazioni asimmetriche: un margine 4
costante quando i costi aumentano, crescente quando i costi dimi-
nuiscono. Come nel caso dei prezzi industriali, Pandamento di ¢
pud risultare direttamente dalla somma dei coefficienti dei costi
commerciali vartabili, quando lequazione indicata dianzi viene
espressa in termini di saggi di variazione.

Il divario fra prezzi al minuto e prezzi all’ingrosso, come ben
si comprende, & tanto minore quanto maggiore ¢ Defficienza del
commercio al minuto; e questa efficienza & tanto maggiore quanto
pilt alto & il grado di concentrazione delle attivity commerciali. In
altri termini, 13 dove prevalgono le grandi organizzazioni commer-
ciali (supermercati, consorzi di acquisti e di vendita e altre simili),
quel divario sard minore — ed anche sensibilmente minore — di

uello che ha luogo in economie in cui dominano le piccole unita.
In Italia il problema dellinefficienza del commercio al minuto ¢
particolarmente grave nel settore dei prodotti alimentari. L’inter-
vento pubblico pud contribuire a ridurre questa inefficienza e pud
avere maggiori probabilitd di successo nei periodi di rapido sviluppo
industriale, per i motivi ricordati. In generale lo sviluppo ¢ la dif-
fusione delle grandi organizzazioni commierciali non pud essere che
un processo graduale. Ma anche in questo, come in tanti altri pro-

(19) In Italia dal rg53 &l 1¢61 i prezzi all'ingrosso in media sono rimasti stazionar, i
prezzi al minute delle merel sona cresciuti annualmente di circa 1'1,5% e il coste della vita
{che comprende anche i servizi e I fitti) & cresciuto di cires H 2,5%.
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cessi economici, esiste un « livello critico » : fino a quando le grandi
organizzazioni commerciali non sono giunte a coprire una quota
sufficientemente ampia delle vendite al minuto di certi proaotﬁ,
esse non esercitano un’efficace pressione di tipo concorrenziale e
non riducono il divario fra prezzi all’ingrosso e prezzi al minuto
ma, per cost dire, s¢ ne avvantaggiano, avendo costi minori delle
piccole unitd commerciali. Solo dopo che lo sviluppo di quelle orga-
nizzazioni commerciali ha superato il « livello critico » quel divario
pud progressivamente diminuire.
~ La questione riveste grande importanza, non solo dal punto di
vista del « benessere » dei consumatori, ma anche (quel che pilt
conta) dal punto di vista dello sviluppo: un aumento del costo della
vita imputabile all’aumento dei prezzi al minuto delle merci si tra-
duce in un aumento dei salari monetari senza vantaggio dei lavora-
tori, il cui potere di acquisto non aumenta, ¢ con possibile danno
dei produttori, che devono sopportare un maggior costo del lavoro.
L effetto positivo che l'aumento dei salari puo avere sullo sviluppo
(aumento di domanda) viene annullato dall’aumento dei prezzi.
Nel coste della vita entrano poi i fitti delle abitazioni. Anche
in questo settore si hanno mercati tipicamente imperfetti; ed anche
qui, come nell’industria e nel commercio al minuto, le variazioni
dei prezzi dipendono essenzialmente dalle variazioni dei costi e non
da quelle della domanda. Piti precisamente, i prezzi delle abitazioni
dipendono dai costi di costruzione ¢ dai prezzi delle arce fabbri-
«cabili, Le variazioni della domanda, mentre non influiscono diret-
tamente sui prezzi delle abitazioni, influiscono sui prezzi delle arce.
La domanda di queste arce dipende dalla velocitd del processo di
urbanizzazione e la rclativa offerta, sebbene sia condizionata dalla
scarsitd naturale dei suoli, dipende anche, ¢ principalmente, dalla
velocitd con cui vengono attuate le opere di urbanizzazione, che
trasformano il suolo agrario in suolo edificabile. Il prezzo delle
arce non ha dietro di s& un vero e proprio costo di produzione:

«esso di luogo ad una rendita, o pitt propriamente ad un reddito di

monopolio, dal momento che ciascuna singola area ¢ diversa da
«ciascun’altra (Breglia) (20).

{20) Un etiterio semplice ma efficace per misurare indirettamente I'andamento della
-« rendita edilizia » & quello di dividere I'indice dei fitti medi di un determinato centro urbano
per Pindice del costo delle costruzioni; se in un certo periodo il rapporto resta invariate, vuol
-dire che 1a « rendita edilizia » nel periodo che si considera non & mutata; un avmento di
srapporto denuncia invece un awmento nel prezzo delle arce e quindi nella « rendita edilizia »,
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Se volessimo « spiegare » le variazioni dei fitti, dovremmo ri-
correre quindi a un piccolo sistema di due equazioni: nella prima,
i fitti (o i prezzi delle abitazioni) variercbbero in funzione degli
clementi del costo di produzione vero e proprio (salari, produttivita,
prezzo dei materiali da costruzione) e del prezzo delle aree; questo
prezzo, a sua volta, andrebbe spiegato in funzione della velocita
dell’esodo agrario e della velocitd con cui vengono costruite le opere
di urbanizzazione. Difficilmente, tuttavia, un tale schema potrebbe
essere riferito ad un intero paese: andrebbe invece riferito a cia-
scuna singola zona.

In ogni modo, poiche in Italia, nel periodo in esame, nell’indice
del costo della vita che serve di base per la scala mobile hanno un
peso preponderante i fitti bloccati, 1 quali sono stati gradualmente
sbloccati attraverso disposizioni legislative, ed in considerazione dei
rilevanti interventi pubblici nel settore dell’edilizia popolare, con-
viene considerare i fitti come un dato esogeno; come tale viene
considerato nel modello illustrato nella seconda parte di questo
saggio.

Sui salari, infine, influiscono le variazioni della disoccupazione,
il cui livello, a sua volta, pud esscre concepito semplicemente come
funzione degli investimenti. Possiamo accogliere, ciot, la proposi-
zione di Keynes secondo la quale, assunta come relativamente stabile
la propensione al consumo, il livello dell’occupazione pud aumentare
soltanto di pari passo con un aumento degli investimenti (ar). Una
tale proposizione, ben s’intende, va qualificata se, a differenza di
quanto fa Keynes nell’opera ricordata, si ammette: 1) che la popo-
lazione lavoratrice cresca e 2) che abbia luogo progresso tecnico.
La prima qualificazione comporta una divergenza fra i valori asso-
luti delle variazioni dell’occupazione e quelli (di segno opposto)
della disoccupazione; la seconda qualificazione comporta un’occu-
pazione costante in corrispondenza di un dato aumento degli inve-
stimenti. Queste qualificazioni influiscono sulla forma detla relazione
funzionale fra disoccupazione e investimenti, ma non impediscono
che sussista una ben precisa relazione fra le due quantita,

Coerentemente con l'assunzione, fatta in tutto lo svolgimento
di questo lavoro, secondo cui i movimenti rilevanti dell’intero sistema
economico dipendono dall’industria, considero solo gli investimenti
industriali come variabile indipendente, mentre come variabile dipen-

(21) Teoria generale, pp. 86 e 101,

P
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dente considero Pintera disoccupazione extra-agricola, poiché nel
breve periodo il passaggio dei lavoratori occupati ¢ disoccupati dalle
attivitd industriali alle altre attivitd non agricole, e viceversa, incon-
tra ostacoli relativamente lievi (22): percio, in prima approssima-
zione & possibile considerare la massa dei disoccupati non agricoli
come un aggregato relativamente omogenco.

10. - Il problema dell’ optimum nell’ aumento dei salari, Secondo
gl'industriali, quanto pilt contenuto ¢ I'aumento dei salari mone-
tari (23) tanto meglio & per lo sviluppo; al limite, opeimum sarebbe
dato da salari costanti in presenza di produttivitd crescente. Questo
aumento si tradurrebbe in aumento dei profitti; ¢ i profitti costitui-
scono Iincentivo ad investire ¢ la base per finanziare gl'investimenti:
maggiori i profitti, maggiori gl'investimenti, pilt rapido, quindi, lo
sviluppo. Questa pud essere chiamata I« istanza padronale ».

Secondo i sindacati operai, viceversa, pili rapido ¢ laumento
salariale, piti rapida & l'espansione del mercato e quindi pitt rapide
¢ lo sviluppo, il quale & inoltre favorito dal pitt rapido progresso
tecnico che una persistente ¢ forte pressione salariale comporta. Se
lo sviluppo incontra « strozzature »- (ostacoli di tipo monopolistico,
rigiditd pell’offerta di certi prodotti), & compito dell’autoritd pub-
blica di rimuoverle.

o presentato i due punti di vista in forma molto semplificata
ma (spero) non inganncvole,

Dalla precedente analisi pud apparirc quanto c¢’¢ di vero nel-
I« istanza padronale » (che tende a considerare i salari soltanto come
costi) e quanto nell’« istanza sindacale » (che vede i salari essenzial-
mente come redditi). Se nell'industria, a paritd dei prezzi delle ma-
terie prime, i salari crescono piti della produttivita, aumenta il costo
diretto, mentre, per le ragioni gid ricordate, i prezzi non aumentano
nella stessa proporzione. Di conseguenza i profitti diminuiscono ¢
cid costituisce un freno per gli investimenti industriali.

Ma ci sono anche le seguenti relazioni da considerare : le varia-

zioni dei salari, insieme con le variazioni della massa dei lavoratori

(22) Gli ostacchi al passaggio dall’agricoltura alle alre attivitd sono invece cospicui, s
si eccottua lindustria delle costruzioni (che assorbe abbastanza facilmente i lavoratori che
lasciano 1'agricoltura),

(23} Nelle condizioni odierne non viene considerata lipotesi i salari monetati im.
diminuzicne,
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dipendenti occupati, fanno variare il reddito complessivo dei lavo-
ratori dipendenti; ammettendo che questi lavoratori abbian.o una
propensione al consumo stabile e prossima all'unitd, le variazioni
del reddito da lavoro dipendente si traducono in variazioni quasi
eguali nella domanda di beni di consumo. A sua volta, questo
aumento determina una diminuzione del grado di capacita produt-
tiva non utilizzata, cid che stimola gl'investimenti.
In simboli, le relazioni sono:

R=2+ b§S + cO U:a——wachm—dEi
C =a+ bR [=a—bU+cG + dG + cL

ove, oltre 1 simboli gid noti (&, U, C, I e E) compaiono O, l'occu-
pazione di lavoratori dipendenti, ed R, il reddito da lavoro d1pen:
dente, (Il punto sopra il simbolo indica, al solito, un saggio di
variazione.)

Questo complesso di relazioni (le quali, con qualche semplifica-
zione, entrano tutte nel modello) illustrano. I'« istanza sindacale ».

C’¢ infine il problema — che assume Paspeito di un problema
nazionale — della bilancia dei pagamenti: le importazioni dei beni
di consumo e, indirettamente, le importazioni dei beni d’investimento
variano al variare dei salari ¢ della domanda per beni di consumo;
a loro volta, le esportazioni industriali sono condizionate, oltre ch-e
dall’espansione del reddito degli altri paesi, dall’andamento dei costi,
<he determina quello dei prezzi; e 1 costi dipendono, fra Valtro,
dalle variazioni dei salari, Un aumento dei salari pitt rapido deil’au-
mento di produttivit pud creare un deficit nella bilancia dei paga-
menti, che in modi diversi (v. oltre, parte 1§, § 3) pud frenare e
perfino temporaneamente bloccare il processo di sviluppo.

D’altra parte, un aumento dei salari industriali pitt lento c.lell.a
produttivitd solo in un breve periodo pud favorire le esportazioni,
tiducendo i costi e i prezzi e inducendo i produttori a cercare
all’estero sbocchi pitt ampi; come risulterd dalle osservazioni _cht?
faremo pilt oltre, a lungo andare non favorisce né le esportaziont
n¢ il processo di sviluppo, poiche frena I'espansione dei consumi ¢
degli ‘investimenti ¢ l'accrescimento stesso della produttivitd, Un
‘mercato interno staghante o in lenta espansione, inolire, non favo-
risce neppure la diversificazione delle produzioni, che a sua volta
condiziona lespansione delle esportazioni,

—y——

S
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Dunque, se ¢’¢ un problema di aumenti salariali eccessivamente
rapidi, esiste anche un problema di aumenti eccessivamente lenti:
nel primo caso, il processo di sviluppo ad un certo punto viene
frenato come conseguenza della compressione che subiscono i pro-
fitti ¢fo come conseguenza di difficolta nella bilancia dei pagament;
nel caso di aumenti eccessivamente lenti, il processo di sviluppo
viene frenato a causa della lenta espansione dei consumi ¢ quindi
degli investimenti. Al fine dello sviluppo, il saggio otrime di au-
mento di salari ¢ quello che rende massimo Peffetto positivo sugli
investimenti, illustrato dall’« istanza sindacale » ¢, nel tempo stesso,
rende minimo 'effetto negativo sugli investimenti stessi e sulla
bilancia dei pagamenti. Puo sembrare, ad un primo esame, che il
« saggio ottimo » che a noi interessa sia lo stesso saggio d’incremento
della produttivitd : "aumento medio dei salari pari all’aumento medio
della produttivita non. fa crescere il costo del lavoro ¢ non contri-
buisce quindi a comprimere i profitti né riduce la competitivitd del-
Iindustria sui mercati internazionali, mentre fa crescere la massa
dei consumi e attraverso questa via stimola gl'investimenti, Ma una
tale conclusione non ¢ necessariamente vera.

Per chiarire la questione occorre distinguere fra breve e lungo
periodo, Nel breve periodo si pud assumere che le variazioni della
produttivied siano indipendenti dalle variazioni dei salari ¢ dell’oc-
cupazione, mentre nel lungo periodo questa assunzione non pud
essere ammessa.

Cominciamo col breve periodo. Vi sono almeno tre eccezioni
alla tesi che 'aumento « ottimo » dei salari ¢ quello che coincide
con Paumento (dato) della produttivitd. Prima eccezione: un au-
mento dei salari pilt rapido della produttivitd pud non aver 'effetto
di spingere in alto i costi e di comprimere i profitti se quell’aumento
si accompagna ad una fllessione dei prezzi delle materie importate.
Seconda eccezione: un aumento dei salari cguale a quello della
produttivitd implica costanza nella quota dei profitti sul reddito;
ma, come si & visto, la costanza di tale quota comporta un saggio
del profitto costante solo se il rapporto capitalereddito resta inva-
riato: se questo tende a variare anche la quota dei profitti deve
variare per ottenere un saggio costante del profitto; i salari in tal
caso devono crescere ad un saggio diverso da quello della produt-
tivitd (cfr. dianzi il § 7). Terza eccezione: un aumento dei salari
che da un certo momento in poi diviene meno rapido della pro-
duttivitd non provoca un rallentamento nell’espansione dei consumi
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¢ quindi degli investimenti se, nel tempo stesso, la domanda estera.
cresce con un saggio pil elevato (24). Pertanto, nel breve periodo il
saggio ottimo di aumento dei salari (ottimo dal punto di vista dello-
sviluppo) pud non coincidere col saggio effettivo d’incremento della
produttiviti, ma di norma ¢ vicino a questo, salvo variazioni note-
volmente elevate nelle eventuali spinte controbilancianti.

Per il lungo periodo si deve abbandonare Passunzione che I'au-
mento della produttivitd sia indipendente dalle variazioni dei salari
¢ dell’occupazione ¢ si deve distinguere il caso di un’economia com.
un’clevata disoccupazione strutturale dal caso di un’economia in cul
una tale disoccupazione non sussista (25).

Se ¢'d un'clevata disoccupazione « strutturale », il saggio di
aumento dei salari tende ad essere relativamente basso; assumendo-
un’occupazione stazionaria o in lieve aumento, tendono ad esserc
relativamente bassi anche I'aumento della massa dei consumi e,
derivatamente, quello degli investimenti. Ma nel lungo periodo un
basso saggio di aumento dei salari tende a determinare un lento
aumento della produttivitd, poiche la velocitd del processo di mec-
canizzazione & condizionata dall’espansione degl'investimenti e dal-
I’intensita della pressione salariale (26); inoltre, la stessa velocitd del
progtesso tecnico dipende dal saggio di espansione del reddito com-
plessivo, di cui i consumi costituiscono la parte pitt importante. In
queste condizioni, misure prese dall’autoritd pubblica per favorite
gli aumenti dei salari ¢ misure rivolte a far aumentare la propen-~
sione al consumo dei diversi redditieri hanno effetti positivi sugli
investimenti ¢ sull’aumento di produttivita.

Se invece la disoccupazione « strutturale » & bassa, il saggio di
aumento dei salari sara relativamente ¢levato e cid, entro certi limiti,.

{24) Questo fenomenc si & verificato in diversi anni in Ttalia durante il petriodo dab
1953 al 1960, Dal 1gbr al 1663 si pud dire invece che i salari sono cresciuti « troppe »; ¢ s
pud sostenere che queste fatto ha contribuito o determinare l'avversa congiuntura del 1964.
Tuttavia & opportuno ricordare che in Italia dail’Unificazione in poi, ossia durapte un intero:
secolo, solo un’aitra volta, € per due anni appena (1906-1907), i salari erano cresciuti «troppo»:
generalmente il male di cui ha sofferto I'economia italiana & stato l'epposto: un aumento-
troppo lento dei salari. (L'indicazione relativa al biennic 1gc6- mi & stata data da Giorgio Fud.)

(25) Un'osservazicne del dottor Meldolesi mi ha indotto a riflettere su questa distinzione,
che costituisce una delle premesse del citato saggio di P. Garecwant, Nota su consumi, inve—
stimenti ¢ domanda effettiva,

(26) Un'importante indagine empirica che riguarda anche questo specifico punte &
quella 'di R. Rostas, Comparative Productivity in British and American Industry, Cambridge.,.
University Press, 1948.
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tendera a rendere elevato I'aumento della produttivitd. Tuttavia, se
il saggio di aumento dei salari supera notevolmente e a brevi inter-
valli quello della produttivitd, hanno luogo le tensioni e le difficolta
ticordate dianzi — tensioni interne ¢ difficoltd nella bilancia dei
pagamenti —, che anche nel lungo periodo possono avere effetti
negativi sull'aumento stesso della produttivitd e sullo sviluppo.

1l problema dcll’aumento dei salari si presenta dunque nel
periodo lungo in termini pitt complessi rispetto al breve, Rimane
vero che i due saggi di aumento (dei salari e della produttivit) deb-
bono, in media, aggirarsi su livelli dello stesso ordine di grandezza;
'ma si deve tener presente, non solo che il saggio di aumento della
produttivitd non pud pill essere considerato indipendente dalle varia-
zioni dei salari, ma anche che divergenze tra i due saggi di aumento,
di tanto in tanto ed entro certi limiti, possono essere favorevoli allo
sviluppo di lungo periodo,

11. - Le variazioni delle quote distributive, A paritd di prezzi
delle materie prime importate (¢ a paritd del grado di utilizzazione
degli impianti se si considerano i profitti nett) I'eguaglianza fra
saggio di aumento dei salari e saggio di aumento della produttivita
sembra comportare costanza nella distribuzione del reddito fra salari
e profitti. Questo & quasi esattamente vero se si fa riferimento al
solo settore industriale, come qui abbiamo fatto; non & pili vero se
«ci si riferisce all’intera economia, perché in questo caso occorre
«considerare non due ma quattro quote distributive: oltre i salari ¢
i profitti (che includono gllinteressi), anche le rendite, particolar-
‘mente le rendite edilizie, ed i redditi da lavoro indipendente, Questi
ultimi debbono essere trattati come redditi sui gemeris: il tentativo
di ripartirli secondo lo schema capitalistico e d’«imputarne» le
diverse parti alle tre quote classiche (salari, profitti e rendite) deve
essere respinto: si tratta di redditi pre-capitalistici, non classificabili
«con le categorie proprie del sistema capitalistico moderno. Ora, nel
settore industriale di un’economia sviluppata le rendite vere e pro-
prie e i redditi da lavoro indipendente hanno scarso rilievo, mentre
possono avere rilievo nell’economia considerata mel suo complesso.
‘Quando appunto ci si pone da questo punto di vista e si considerano
quelle quattro quote distributive, 'aumento della quota del reddito
<he va al lavoro dipendente (salariati e stipendiati) nom implica
necessariamente flessione della quota che va ai profitti: entrambe
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queste quote possono crescere a detrimento, per esempio, della quota
del reddito che va al lavoro indipendente (27). .

La questione riveste grande importanza, .pcr::hé la maggior parte
dei modelli elaborati per spiegare le variazioni della d1st1:1buz1onc~-
fanno riferimento a due sole quote, salari e profitti; e per’che sovente
si traggono conclusioni o si fanno previsioni non solo sull’andamento-
della massa dei consumi ma anche su quello delle propensioni al
consumo e al risparmio facendo riferimento alle variaziom della.
quota dei redditi da lavoro dipendente. Ora, un aumento di questa
quota non comporta necessariamente una diminuzione della pro-
pensione media complessiva al risparmio, anche se si ammette (come
io stesso ammetto) che i lavoratori dipendenti hannp una_ propen-
sione al risparmio sensibilmente inferiore a quella 'dcx « (_:.Elpitahstl Py
percettori di profitti e interessi. Cosl, il fatto che in Jtalia dal 1953
al 1960 si osservi un aumento #nzo della quota afferente ai lavora--
tori dipendenti gmanto della quota del risparmio privato non con-
traddice I'ipotesi che i lavoratori dipendenti abbiano una propensione
al risparmio sensibilmente minore di quella de% « cap1tz!11st1 », Fnentre-
& in armonia con Iipotesi che i lavoratori ind1Ec1-1de{1t1, la cui quota
di reddito, a quanto parc, & relativamente 'd1m1nu1t‘a1 nel _suddctto«-
periodo, nel complesso abbiano una propensione al risparmio molto-
simile a quella dei lavoratori dipendenti, e cioe bassa (28).

Le quote distributive rilevanti sono dunque quattro e non due;
ma qui mi sono occupato essenzialmente di due quote — galan e
profitti -— perché ho concentrato la mia analisi sull 1.r1dustrm. Ora.
desidero esprimere qualche osservazione sul nz\tcccamsmo che, in.
regime capitalistico, ha dato luogo a quella che & apparsa come una
relativa stabilitd della quota afferente ai lavoratori dipendenti.

(27} Sembra che appunto un fenomeno dil questo genere abb'xa\ avuto luogo 11‘1:l Falia
dal 1957 al 1960: la quota imputabile ai redditi da lavoro filwpcndex.lt.c & an(liat‘a crescendo, ma
noa risulta che nel <detto periodo sia diminuita Ja quota df.:l profitti industriali 4? quale, anzi,
a quanto pare, & cresciuta, Entrambi gli aum-cnti prgbab.ﬂnfaer{te sone avvenud «a ja:mr.m »-
della quota afferente ai lavoratori indipendend, che ¢ diminuita soprattutto pcr‘la- imifu-
sione nel loro pumerc, Ed & anche probabile che la quata afferente i lavomtc{n dipendenti.
¢ quella afferente ai profitti sarebbero potute crescere di pid se non fosse crescinta la quota
afferente alle rendite edilizie. . ‘ ) . N

{28) Di solito si suppone invece che la propensione al risparmio dei Javoratorl 1n pd
denti sia sensibilmente maggiore di quella relatva ai dipendenti. A lfen guardare, p.et"b, quans c:»
si sostiene questa tesi si fa implicitamente riferitnento ai ca-p'%—faxmgha e nen a tutti 1 lftvoiatofl.
indipendent, fra cui sono numerosi i cosi detti coadiuvant; ed & falglonevole p'ensau:u'c f‘t;
propensione al consumo di questi coadiuvanti sia eguale se oot addmttu;a supe.-nm:ebz; uni E;'
In ogni modo sono necessarie indagini statistiche approfondite su tutti questl propem P
ridurre P"arca d’incertezza, ancora molto ampia.
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Si ¢ discusso a Iungo sulle tendenze della quota dei salari sul

reddito, Contrariamente alla convinzione un tempo diffusa, non

sembra che questa quota sia rimasta stabile nel lungo periodo; sem-
bra invece che sia andata alquanto crescendo, principalmente (ma
non esclusivamente) a causa della progressiva diminuzione nel nu-
mero dei lavoratori indipendenti e del corrispondente aumento dei
salariati. Se quest’'ultima osservazione & vera, una relativa stability
si pud forse trovare nel lungo periodo, se si considera la quota affe-
rente ai profitti ¢ agli interessi, Ritengo che questa relativa stabilitd
vada vista con riferimento alle forze contrastanti, precedentemente
considerate, che condizionano le variazioni dei salari e dei profitti:
i salari non possono crescere piu rapidamente della produttivitd per
un periodo molto lungo, perche il sistema ad un certo punto « rea-
gisce » negativamente, con una caduta degli investimenti, un au-
mento della disoccupazione e, quindi, con un rallentamento nel-
Paumento dei salari. La reazione del sistema alla tendenza opposta
— aumento dei salari inferiore a quello della produttivitd — non
consiste tanto in un arresto quanto in un progressivo indebolimento
del processo di sviluppo, per inadeguata espansione della domanda.
Ma una tale tendenza non pud proseguire indefinitamente, perche
non solo il saggio di sviluppo ma anche il saggio d’incremento della
produttivita diviene pitt basso, Per questo motivo, il divario fra
aumento dei salari e aumento della produttivita via via si riduce e
la quota dei profitti, che prima tendeva all’aumento, cessa di crescere,

In breve: oltre certi limiti non ¢ concepibile, in un’economia
capitalistica, un aumento della quota che va ai salari (a parte I'au-
mento dovuto allo spostamento dei lavoratori), come oltre certi
limiti non & concepibile un aumento della quota che va ai profitti
¢ agli interessi.

12, - Glinvestimenti e le relazioni economiche con [lestero.
Abbiamo gid brevemente considerato due modi attraverso cui le
relazioni economiche con I'estero influiscono sugli investimenti
industriali, In primo luogo, le variazioni delle esportazioni di pro-
dotti industriali influiscono sul grado di capacitd non utilizzata, il
quale a sua volta contribuisce a determinare le variazioni degli inve-
stimenti, In secondo luogo, le variazioni del saldo della bilancia dei
pagamenti influiscono sulla liquiditd totale, che costituisce un altro
determinante delle variazioni degli investdmenti.

Ora dobbiamo vedere percheé variano i grandi aggregati che
costituiscono la bilancia dei pagamenti, in modo da inserire orga-
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nicamente nella nostra analisi la componente estera (29). Seguendo
la consuetudine, cofiviene tener scparate le transazioni riguardanti
le merci da quelle non commerciali.

Le principali voci non commerciali, in Italia, sono due: turismo
e movimenti di capitali.

Le entrate relative al turistno aumentane chiaramente secondo
un trend abbastanza stabile: se la lievitazione dei prezzi al minuto
procede a saggi eguali o quasi cguali nei diversi paesi, nel breve
periodo non ci si devono attendere deviazioni sensibili rispetto a
quel #rend ascendente, che dipende dal crescente reddito individuale
medio di una serie di paesi.

I thovimenti di capitali, seguendo una distinzione proposta da
Marco Fanno, possono avere caratterc normale o anormale.

1 movimenti normali a lungo ¢ a breve termine dipendono dai
livelli dei saggi dell’interesse ¢ del profitto mei diversi pacsi, I mo-
vimenti a lungo temine ben raramente subiscono oscillazioni rile-
vanti da un anno all’altro (qui ci occupiamo appunto di variazioni
di breve periodo). Sui movimenti a breve termine ha un’influenza
decisiva la banca centrale, sia attraverso manovre sul saggi dell’in-
teresse, sia attraverso interventi diretti sulle banche ordinarie (30).
Si pud presumere, quindi, che i suddetti movimenti subiscano oscil-
lazioni particolarmente rilevanti solo quando Ja banca centrale decide
di usare questo mezzo per agire sulla liquiditd totale, ossia per
ampliare o per contrastare le variazioni della liquiditd dipendenti
dai fattori « obbiettivi ». Percid, quando questi movimenti di capi-
tali hanno dimensioni modeste, possono essere trascurati senza danno
per lanalisi; quando assumono dimensioni rilevanti, sembra pilt
opportuno considerarli come uno dei mezzi che la banca centrale
adopera per attuare una politica deliberatamente espansionistica ov-
vero restrittiva; di tale elemento discrezionale nel modello si tien
conto attraverso la « variabile ausiliaria », introdotta nell’equazione
della liquidita.

Quanto 2i movimenti anormali di capitali, questi dipendono,
in primo luogo, da vicende politiche: repentine ondate di sfiducia

(2¢) In questo paragrafo mi sono avvalso di alcune idee propaste da Franco Modigliani
in un seminatio tenuto nell'aprile del 1965 presso la Banca d'Italia e di un’indagine essenzial-
mente empirica del dottor Sergio Sgarbi, che ha curato la stima delle equazioni « interna-
zionali » del modello.

(30) Cfr. F. Masera, [ moavimenti dei capitali bancari con lestero e la politica mone-
taria ialiana, in questa Rivista, dicernbre 1966,
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connesse a misurc fiscali 0 2 misure di politica economica giudicate
sfavprcvoli ai capitalisti. Tuttavia i pilt importanti movimenti anor-
mali de:i capitali oggi sembrano essere quelli messi in moto dalla
aspettativa di una svalutazione monetaria decisa dall’autoritd centrale
in scguito ad un grave deficit nella bilancia dei pagamenti; questi
movimenti, quindi, dipendono dal precedente andamento c{ella bi-
lancia dei pagamenti, E poiché le altre voci non commerciali o si
muovono secondo un #rend abbastanza definito o sono relativamente
stabili, le oscillazioni nel saldo della bilancia dei pagamenti corri-

spondone, di regola, a quelle del saldo commerciale (anche s¢ non -

necessariamente il segno ¢ eguale): gli stessi movimenti anosmali
dei ca.pltah sono .essenzialmcnte da ricollegare all'andamento della
b_ﬂancm commerciale, Tutto considerato, quindi, almeno con rife-
rimento ad un paese come I'ltalia, sembra possibile concentrare
Pattenzione sulle variazioni del saldo commerciale (31).

Le importazioni di merci variano al variare del reddito e del
rapporto fra prezzi interni e prezzi mondiali. Pi precisamente, le
impertazioni dei beni di consumo dipendono dalla domanda jdci
cqnsum'i e quelle dei benj d’investimento dalla domanda degli inve-
stimenti; le une ¢ le altre dipendono anche dai prezzi relativi dei
due tipi di beni. Le variazioni delle esportazioni di merci, d’altra
parte, dipendono, direttamente, da quelle della domanda L’E}ondialc
¢, inversamente, dal rapporto fra prezzi interni ¢ prezzi mondiali
Si hanno ciog le seguenti funzioni: ’

IMC=a+bC+bPMC
Pl
IMI=a+bI+bPMI

E=a+bDM‘-c-—P;:-
PM

b‘ L) . * .
ove P° sono i prezzi all’esportazione ¢ P i prezzi mondiali.
dSe le variazioni dei prezzi interni sono contenute entro limiti
moderati ¢ se differiscono di poco rispetto a quelle dei prezzi chs

(31) Per la n?lazionc che a noi intercssa (il saldo & uno dei determinanti della Liquidied)
vttt ot iznl;;r::;ontarc a:solum c.lel saldo, né il suo segno, ma ¢ la direzione deI!.Ic,
s 'dt-u;ll ‘bi‘}anja nar o precedente mira appunto a indicare che saldo commerciale ¢

pagamenti tendono a varizre nello stesso senso. La considerazione del

solo saldo commerci ‘evi ificazi
merciale consente un'evidente semplificazione nella parte « estera » del modello,

cid che conta non
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vigono negli altri pacsi, c’¢ da attendersi che I'influenza del reddito
interno (ovvero della domanda mondiale) sia nettamente predomi-
npante rispetto all'influcnza dei prezzi relativi ne] determinare le
variazioni delle importazioni (ovvero delle esportazioni). D’altra
parte nel considerare il rapposto fra prezzi interni e prezzi inter-
nazionali bisogna tener conto che i prezzi dei prodotti da esportare
possono differire dai prezzi interni degli stessi prodotti, da vendere
sul mercato interno. Cid perchd, perfino in assenza di dazi, vi sono
diversi diaframmi che rendono possibili, entro certi limiti, divari
e variazioni nei divari fra prezzi interni e prezzi internazionali per
gli stessi prodotti. 1 diaframmi principali sono determinati, oltre che
dai costi di trasporto, daj vantaggi di smercio che, spesso, i produt-
tori nazionali hanno rispetto ai produttori esteri nel loro mercato,
grazic alla conoscenza dirctta degli wsi e delle leggi e grazic a
contratti di lungo periodo coi commercianti o al controllo di sistemi
di distribuzione. Dj conseguenza, in periodi di pressione inflazio-
nistica i prezzi all’esportazione aumentano meno dei prezzi interni,
o non aumentano affatto anche se questi aumentano.

~ Sulle esportazioni influisce inoltre I’andamento della domanda
interna: se questa cresce rapidamente ed anche i prezzi aumentano,
i produttori avranno convenienza a preferire, per la crescente pro-
duzione, gli sbocchi interni, che sono pit facili e pit profittevoli.
Pertanto le esportazioni variano non solo in funzione della domanda
mondiale ¢ del rapporto fra prezzi interni ¢ prezzi internazionali
ma anche in funzione della domanda interna.

Il, Aspetti empirici.

1. - Questioni preliminari: attendibilii delie statistiche; signifi-
cato economico degli aggregasi. Ritengo doveroso indicare concisa-
mente quale sia il mio punto di wvista su certe importanti questioni
che sorgono in via preliminare quando s'intraprende un’indagine
empirica, La prima riguarda il grado di attendibilicd che si pud
attribuire ai dati statistici che si usano., La questione ¢ seria: in
diversi casi, se i risultati della verifica empirica di una certa ipotesi

teorica sono megativi, non si pud essere sicuri che cid dipenda real-
mente dal fatto che l'ipotesi non ¢ valida ¢ quindi va respinta: pud

darsi che, per la verifica empirica, Vipotesi vada formulata in ter-
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minj diversi; oppure pud darsi che la serie prescelta non & la pit
1d0r\1€a a rappresentare il fenomeno che si vuole esaminare: infine
ed ¢ questo il punto che qui interessa, pud darsi che i dati statisticg
non siano attendibili,

In g;nerale, sull’attendibilitd delle statistiche adotto i due se-
guenti m:ltcri di giudizio. Primo criterio: le statistiche concernenti
fcnom;m cconomicl presentano gradi molto diversi di attendibilica
che dipendono sia dai sistemi di rilevazione sia dalla natura dci
fenomeno considerato. Fra quelle meno attendibili sono, per la loro
stessa hatura, le statistiche riguardanti I'occupazione e laa disoccupa-
zionte (specialmente in agricoltura) e i prezzi medi dei prodotti agri-
coh. Secondo criterio: le variazioni sono sempre relativamente pitt
attendibili dei livelli assoluti. ner

La questione dellattendibilita delle statistiche in una certa mi-
sura si sovrapponc con quella del significato logico degli aggregati
e dcllc_ 11’16(11(?. Il problema deil’aggregazione va considerato caso per
caso; in certi cast 'aggregazione ¢ possibile, o significativa, solo se
Fandamento delle serie elementari ¢ di un certo tipo e non di un
altro. Per esempio, I'aggregazione degli elementi del costo diretto
a livello di singole industrie o addirittura dellintera industria &
10g1c'ament_e pussibile solo se si ammette che il costo totale & una
funzione lineare della quantitd (= se il costo marginale & costante).
Salvo casi del tipe ora ricordato, ritengo che I'aggregazione influisca
sul valorc_ dei ‘paramctri ¢ della costante delle equazioni e renda
p{OblCIngtlca Pinterpretazione dei relativi valori, ma non nasconda
ne oscuri necessariamente le relazioni che legano i fenomeni studiati
se le relazioni ipotizzate hanno un genuind significato cconomicoi

2, - 1l madello riguardanic l'ecconomia italiana. Nella sezione
precedente ho brevemente discusso le ipotesi teoriche ¢ gli schemi
Eespllicativi che stanne dietro alle equazioni del modello; he anche
indicato, in diversi casi, la forma specifica che quest-eJ equazioni
dov_rebbero assumere sulla base di quelle ipotesi e di quegli schemi.
Qui, dunque, mi limito a riportare il modello (v. tabetila I) e a
commentare le equazioni stimate, con particolare riguardo a quelle

che per (slualcbe clemento differiscono dalle equazioni « attese » sulla
base dell’analisi teorica.

. Il_modell'o che qui si presenta costituisce solo un primo tenta-
tl_vo di combli}are organicamente I’analisi teorica con quella empi-
rica, con riferimento all’economia italiana. I’autore, che non & un
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econvmetrico, & consapevole che sono diverse le suc l‘imitaziom (32).
Ma, specialmente nel nostro paese, sono rari i lavori .d} questo genere;
se il lavoro apparird fecondo, altri, tecnicamente piul attrezzatl, po-
tranno compiere indagini simili, ma pid comprensive tecnicamente
it soddisfacenti; ¢ potranno compicre conironti con altri paesi per
verificare quali relazioni sono generalmente valide per le econcmie
industrializzate ¢ quali non lo sono.

SIMBOLI
Variabili endogene,
P = prezzi agricoli all'ingrosso
P == prezzi industriali all'ingrosse
Pr = prezzi all’ingrosso
G = indice della quota del profitd (ind. tmanif)
pP= = prezzi al minuto
V = costo della vita
§ = salari orari industriali di fatto
C = consumi privati (v = a prezzi correnti; ¢ = 2 prezzi
costanti}
R = reddito da lavoro dipendente
1 — investimenti industriali (a prezzi costanti)
D = percentuale della disoccupazione extra-agricola
U = percentuale della capacitd inutilizzata (ind. manif.)
L = liquiditd totale (AL: differenze prime delle consistenze
a fine anno) :
IM = importazioni totali a prezzi correnti, serie ONU
E == esportazioni totali a prezzi correnti, serie ONU
SA = saldo della bilancia commerciale

(32) Per citarne solo uma: tutte le relazioni del modelio sono lineari, menire preﬁumlbif—
mente nella realth solo in pochi casi lo sono; esse valgono quindi per variazioni moderate
delle diverse quanti‘a.

TR
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Variabili csogene,

0! = disponibilitd di prodotti agricoli (preduzione interna +
importazioni nette)

w = indice della produttivitd oraria, industria

n° = indice della produttivitd per addetto, commercio al
minuto

A = indice degli affitti

T = indebitamento netto del Tesoro

B = variabile ausiliaria, equaz. liquiditd (1961 ¢ 1962 + 1;
1951 ¢ 1964 ~— 1; altri anni 0)

DM = domanda mondiale

E' = esportazioni industriali (extra-agricole) a prezzi correnti

M = indice dei prezzi delle materic prime

Altri simboli: - saggio di variazione; A differenza prima; ¢ indice
temporale,

Le equazioni somo state stimate sulla base di serie statistiche
relative al periodo 1951-1965; ciascuna equazione ¢ stata stimata
isolatamente col metodo dei minimi quadrati.

Si riporta la ¢ relativa ad ogni coefficiente (la # indica quante
volte il valore del coefficiente ¢ maggiore dell’errore standard) e si
riporta la significativitd del coefficiente stesso in termini probalistici
(percentuale di probabilita che il valore trovato sia determinato dalla
relazione ipotizzata ¢ non sia dovuto al caso).

In alcune equazioni le variabili sono espresse in livelli assoluti
o nei numeri iadici che esprimono quest livelli, in altre sono espressi
in saggi di variazione (in questo caso le variabili sono segnate con
un punto). Le particolari ragioni di tipo teorico che chiariscono la
scelta dell’una ¢ dell’altra forma sono state espresse nella parte pre-
cedente, In generale, si sono evitati i livelli assoluti nei casi in cui
la variabile da spiegare ¢ tutte (o alcune) delle variabili esplicative
sono soggette ad un cvidente frend: in questi casi il rischio della
multicollinearitd & molto alto e il rimedio sta appunto nel considerare
i saggi di variazione (33). Percit il modello consiste, al tempo stesso,

(33) Per non appesantire troppo il madello, sono stati usati i livelli assoluti in tre casi
in cui, in base alla regola su indicata, avremmo dovuto adoperare saggi di variazione; tuttavia
a titolo di controlle in questi casi sono state stimate, in via sussidiaria, anche le equazioni
con le variabili espresse in saggl di variazione.
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+ 1 — = - o & : 1 1 idiari
: g £ e &;u 24§ @ 25§ v g ‘; tate anche alcune equazioni « sussidiarie », che sono state stimate
E\ IO L ' o A . g\ o . . . . . . .
g 2y oo 1eg 22y =y | Plcr vcrllﬁcare qualche ipotesi parnc'ola're o per eliminare o ridurre
E E7 Sogileier 8o alcune incertezze relative alle equazioni del modello (v, la tabella 2).
s e ek = ) . .
% g & j§\5§ %4 LE 5 4 E I commenti scguono 'ordine e la numerazione delle equazioni del
= & o o T A 8 modello; ci i idiari
_ = & e 2T e g & ; ciascuna equazione « sussidiaria » ha Jo stesso numero
== + H+ 2 ¢ ‘ gt 1 :
2 g TeEsz Ro della equazione del modello con la quale in qualche modo ¢ con-
e 3 & i . g 1_ nessa e, in pit, ha una lettera,
. O~ . :
- 3 o 3 4 x [l g e | . . . .
¢ 5020 & b . g A 1) L'equazione dei prezzi agricoli corrisponde a quella prospet-
a5 o s} + = P .t
S g 4 ¥ S tatd.‘nel § 2 della prima parte. La domanda ¢ data da una certa
g = s 55 - 5 &g frazione del reddito consumabile (flusso dei consumi privati) a prezzi
: 3 E‘ E n gn- % correnti; 1'offerta disponibile dei prodotti agricoli ¢ data dalla somma
.08 -8 7 : algebrica fra produzi i e i ioni i
iR 8 % - e alg produzione interna e importazioni nette, tutte quantita
Ple e 5 espspossscosgee || O % mnisurate in termini reali (a prezzi costanti),
R R £ FRYTERHRSURTESY |V & . L’equazi | i aoricoli
R 8 % equazione dei prezzi agricoli sembra presentare le difficolta
2 CHE 5 W 2 L H B P 4
Bepyeabpfyavys E cui si & fatto ccnno nella prima parte; si pud sospettare, cioe, che
o 5 - . . . AL
IR T IR S I = sulle variazioni del reddito consumabile influiscano sia le variazioni
; ! . e zio
o 5 o + s vwuwaey o dell’offerta sia le variazioni del livello dei prezzi agricoli. Tali
‘;— = 9 3 1% 1 H [+ : M L)
3 EN Poyhkwsues g }nﬂpenzc indubbiamente esistono; ma si pud presumere che esse siano
[ . S g R indirette ¢ comunque di modesta entitd tanto dal punto di vista
1 = R B statistico (le diverse quantitd sono state stimate con unitd di misura
R . - e criteri diversi fra loro), quanto dal punto di vista economico
¢ & ; . e .
5w 5 & {ammessa come logicamente valida 'assunzione indicata nella prima
- s . “ . N
21 RS2 2ESHEBNEEY | u parte, che ciod la domanda non dipende dai prezzi ma dipende
2 . ¢ wessEss 5 zs{senmalmcnte da quella parte del reddito che i consumatori sono
oL E A disposti a spendere in beni ali 1
_,é m onos 3 poo1t };1’ ‘ b 0 a%unentan).
§ B 2 re all'equazione inserita nel modello, che & stata calcolata
: ° 2 , sulla base dei dati della nuova contabilith nazionale, sono state sti-
= mate alt ioni i I i icoli
e p SR I : i re due cquazioni per il complesso dei prodotti agricoli,
- B Frehbr iy F i
£
L
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{ utilizzando i dati dell’lstituto nazionale di economia agraria; nella
' prima equazione il flusso dei beni consumabili & espressg a prezzi
correnti {come nell’equazione usata nel modello); nella seconda a
piezzi costanti, Anche queste due equazioni (ra e 1b) dirno risul-
tati statisticamente molto buoni, sia per PR? sia per il valore rcla-
tivamente piccolo dell’errore standard dei coefficienti. |
. Infine, sono state stimate equazioni per singole categorie di
r prodotti; in questo caso quelle influenze, che in una certa misura
rendono problematiche le equazioni aggregate, non hanno pratica-
mente alcun peso; inoltre, in questo caso si possono considerare
h solo i prodotti i cui prezzi non sono sostenuti dalla pubblica auto-
; ritd (34). Anche queste equazioni (riguardant i prodotti orticoli e

quelli zootecnici} (35) dinno risultati statisticamente positivi (eq. 1C
e 1d).

2) Anche Pequazione dei preszs industriali corrisponde all’equa-
zione attesa: lc variabili esplicative sono costituite dagli elementi del
costo diretto. Per ottenere una relazione lineare il costo del lavoro
¢ stato espresso dalla differenza fra salari orari e produttivitd oraria
invece che dal rapporto fra questi due termini. Inoltre, assumendo
come paco rilevante, almeno nel breve periodo, il progresso tecnico
nellimpiego delle materie prime & stato wsato lindice dei prezzi
P delle materie prime importate (36).

Come si ¢ visto (§ 4), il margine proporzionale (mark-up) do-
vrebbe aumentare quande il costo diretto diminuisce e dovrebbe
diminuire quando il costo diretto aumenta. Per controllare questa

conclusione raggiunta sul piano deduttivo, & stata stimata un’equa-
zione del tipo

Pi= gLt ¢ SM

o {34) Un altro svantaggio dell’equazione « aggregata » dei prezzi agricoli sta appunto
nel fatto dhe cssa include anche i prezzi sostenuti dallo Stato: tuttavia tale sostegno pene

! H . . 0] © - - N .
! solo un limite inferiore alle variazioni e non impedisce alle forze della demanda e dell’offerta
f di operare,

(35) E risulrate molto difficile considerare altre categorie di prodotti perché le serie
dispenibili delle quantity e dei prezzi o non riguardano le identiche categorie di prodotti o,
a causa dei eriteri con cni sono calcolate, non sono indipendenti le uwne dalle altre, Tuttavia,
nell'attuale fase di sviluppo dell’ecanomia jtaliana, quelle due categorie di prodotti (ortica’i
¢ zootecnici) sono fra Je pin importanti,

{36} A rigere si sarebbe dovuto usare una media opportunamente ponderata dei prezzi
! delle materie prime agrarie prodotte all'interno e delle materie prime importate: @anto le
. une quanto le altre, infatti, sono esterme al sistema industriale considerato nel suo complesso,
Por semplicitd mi sono limitato a considerare Pindice dei prezzi delle materie prime importate
. {fra cui vi sono anche materie prime agrarie}.
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ove Li=Si/x ¢ i punti sui simboli indicano saggi di Va\riazione (37
ed & facile vedere che il margine proporzionale g ¢ costante se
o-+@=1, mentre varia inversamente al costo diretto (L+M) sc
u+B <1

1l risultato conferma l'ipotesi: la correlazione ¢ buona e la
somma dei coefficienti dei due elementi del costo variabile ¢ pari
a 0,79, ossia & in misura non trascurabile inferiore all’unitd (eq. 2%).
Questo risultato riguarda le industrie manifatturu“:re nel loro com-
plesso e non si pud escludere che esso non esprima una genuina
relazione economica ma costituisca una « illusione ottica » deter-
minata dall’aggregazione. Per climinare questo rischio occorrerebbc
considerare le singolc industrie: indagine non agevole, per la diffi-
coltd di raccogliere serie omogenee di dati. A ’titOIO puramente
esemplificativo ho fatto calcolare i parametri relativi alle equazioni
di alcune industrie; i risultati sono analoghi a quelli relativi all’clquaj
zione « aggregata »: per I'industria tessile la somma dei coeflicienti
& pari a 0,82, per I'industria del mobilio, a 0,69 (cq. 2b ¢ c).

3) Lequazione degli investimenti industriali corrif:popc!e\ sostan-
zialmente all’equazione attesa: glinvestimenti e la 11qu_1d1ta totalc.:
sono espresst in termini di saggl di variaziolne, mentre 11. grado. di
capacith non utilizzata e la quota dei profitti sul reddito .lﬂdil;lst.l’lalf.?
lordo sono espressi in termini percentuali. (Per le ragioni gia indi-
cate & stata considerata la quota dei profitti e non 1.1 saggio del
profitto.) Non & risultato significativo il saggio di variazione della
quota dei profitti, che & priori era stato cpns1derato come un 11,1d1cc
del profitto atteso. Questo risultato, tuttavia, non a\utonz;a senz’altro
a scartare l'ipotesi espressa, appunto, 4 priorii puo )dar51 che l?l non
significativith dipenda dai dati usati ¢ non dgll assenza di una
genuina relazione economica. Non significativo, in quanto variabile
esplicativa, ¢ risultato il saggio dell'interesse a lungo termine (eq- 3a):
qui invece sembra che sussistano anche valide ragioni tcor'mhc per
scartare ipotesi che le variazioni dell'interesse influiscano in modo
rilevante sugli investimenti. .

Riguardo alla liquiditd totale, era rimasto il dubbio s c_:onlsldcrgre
le differenze prime o il saggio di variazione: ¢ risultato significativo
il saggio di variazione delle consistenze.

U
(37 In questo caso fa forma non iineare non crea complicazioni poiché serve 2
verificare un’ipotesi particolare € non entra nel maodello.

b

<a
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4) L'equazione relativa al grado di capacity non utilizzata cor-
risponde esattamente a quella attesa ¢ i coeflicienti delle tre variabili
esplicative (consumi privati, investimenti ed esportazioni indu-
striali) (38) a lero volta corrispondono abbastanza bene ai rispettivi

« pesi »: cid puo in un certo modo rassicurare circa |'attendibiliti
del risultato,

5) Due brevi commenti sull’equazione rclativa alla guote dei
profitti sul reddito industriale ordo: ) ho usato la forma lineare,
per esigenze del modello; #) il cocfliciente relativo alle materie
prime importate non ¢ risultato significativo ¢ pertanto ho ormesso
questa variabile (39). Ta non significativitd, nel caso dell’equazione
relativa alla quota dei profitti, pud dipendere dai dati usati; oppure
puo dipendere dal fatto che nel periodo considerato Pindice dei
prezzi delle materie prime importate subisce variazioni molto limi-

tate (40).

6) La liguidita totale dipende dal saldo della bilancia dei paga-
‘menti, dalle variazioni nell’indebitamento netto del Tesoro verso le
banche ¢ il pubblico e dafle variazioni nella massa dei salari ¢ degli
stipendi. Come si & visto, in lnogo del saldo della bilancia dei paga-
menti si pud usare il saldo commerciale, Poiche si tratta di spiegare
le variazioni di un flusso, quello della liquiditd totale, & scmbrato
-opportuno considerare le differenze prime delle consistenze a fine
anno della stessa liquidita totale, dell’indebitamento netto del Tesore
«¢ della massa salariale; ¢ invece sembrato ragionevole considerare il
saldo commerciale nel suo valore effettivo (a prezzi correnti).

Tuttavia, le variazioni della liquiditd non possono essere conce-
pite come dipendenti esclusivamente e meccanicamente dai suddetti
fattori « obiettivi »: la banca centrale prende quasi continuamente
decisioni discrezionali, che, pur tenendo conto delle spinte obiettive,
‘possono in misura pitt o meno grande accentuarne ovvero frenarne

(38) Tutte e tre le variabili sono espresse in terminj di saggi di variazione: v, dianzi,
1, paragrafo 7. .

(29) Le materic prime, come si & visto, compaiono soltanto nell’equazione dei prezed
industriali,

(49) Ho confrontate 1'andamento della quota del profitto {calcolata col metodo spiegato
in appondice) con quella del saggio del profitto (calcolate da de Meo e pubblicato fel suo
volume citato in appeadice) per controllare se & vero che in Italis, nel periodo considerato, i
-due andamenti sono concordi, pur con ampiezze diverse nelle oscillazioni. Effettivamente,
questa concordanza si verifica sempre, eccetto che nel 1961, durante it quale anno il saggio
wconttinua a salive mentre la queta. scende; 'eccezione si spiega con la flessione relarivamente
forte del rapporto capitale-reddito, Cfr, dianzi, I, paragrafo 7.
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gli effettl. Per inserire nell’analisi questa componente discrezionale
pud aiutare Vespediente statistico delle « variabili ausiliarie » (dummy
rariables), To appunto trasformato la componente discrezionale in.
wna variabile ausifiaria, assegnando ad essa tre valori: +1, —T1¢ 0.
Ho assegnato il valore di -7 negli anni in cui la banca centrale,
per fatti evidenti ¢ non equivoci, ha seguito una politica di delibe-
rata espansione monetaria {accentuando quella che tendeva ad essere
Pespansione « spontanea »); ho asscgnato il valore di —1 negli
anni di deliberate restrizioni creditizic; ed il valore zero negli altri
anni, di politica « neutrale » — ossia negli anai in cui la compo-
nente discrezionale, che & sempre presente, non ha assunto im-
portanza rilevante poiche la banca, presumibilmente, si ¢ limitata
a governare la creazione di mezzi liquidi interpretando in modo
quasi passivo gl'impulsi obiettivi, senza « forzare » 1o un senso o
nell’altro quella creazione. Poich¢ ho usato dati annuali, nell’attri-
buire i tre valori indicati alla variabile ausiliaria ho cercato di con-
siderasc il tipo di politica bancaria che ha prevalso nell’intero anno
o almeno nefla maggior parte dell’anno.

Nell’attribuzione dei tre valori alla variabile ausiliaria entra,
inevitabilmente, un certo arbitrio. Per cercare di ridurre quanto piu
possibile questo arbitrio, alla variabile ausiliaria ho attribuito valori
diversi da zero con molta parsimonia: ho scelto solo gli anni in
cui da indicazioni molteplici e non equivoche risultasse giustificata
una tale attribuzione (41).

Lintroduzione della vasiabile ausiliaria comporta un sensibile
miglioramento nei risultati della verifica empirica: I'R?, che ¢
eguale a 0,828 per I'equazione della liquidita senza variabile ausi-
laria {eq. 6a), sale a 0,978 quando la variabile ausiliaria viene intro-
dotta (eq. 6); tutti i coefficienti, compreso quello della detta variabile,
sono significativi al g9%. Dal punto di vista tecnico, diverse sono
le vie che la banca centrale pud seguire per attuare la sua politica,
espansionistica o restrittiva; particolarmente negli ultimi anni, la
via piti frequentemente seguita & stata quella di concedere, di negare

{41) Nel periodo 1951-65 ho assegnato il valore di +1 agh anni 1961 e 1962 ed il

valore di —1 agli anni 1951 ¢ 1964 (la politica i restrizione creditizia fu comvinciata mel.

.

settembre del 163, ma per U'intero anno 1963 la vartabile ausiliaria 2 stata fatta eguale a
zero, poiché nei primi mesi si era contimuata a seguire una politica addirittura di espansione}.
Per assegnare i diversi valori alla vatiabile ausiliaria mi sono fondato sui seguenti lavori:
P. Barr, A. Ocomuro, M. Saremerii, Per la storia della politica monetaria n Italia, in
« Letture di politica monetaria ¢ finanziaria », Banca popolare di Milane, 1965; P. Barei,
Studi sulla monets, Giufiré, Milano, 1965.

Prezzi, disttibuzione ¢ inyvest'men i in Ialia dal 151 o TG
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o di limitare la facoltd alle banche ordinarie di assumere debit:
all’estero.

La variabile ausiliaria consente in un certo medo di esprimere
la copdotta specifica dell’zutoritd monctaria — o, per chi ama pef—
's.onahzzare _lc istituzioni, del governatore della banca centrale —
m quanto st tratti di ung condotta di straordinaria amministrazione.

7) e 8) Per i salari, ¢i sono due equazioni: la prima riguarda i
salari industriali, la seconda i salari commerciali, che vengono « spie-
gati» da% salari industriali: conformemente all’ipotesi gcneralmcn;c
adortata in questo saggio, ¢ Iindustria che spinge Uintero sisterna.

\ Per 1a sc:conda equ'azione, che & accessoria rispetto alla prima,
puo esser lecito usare livelll assoluti nonostante il rischio di multi-
collincarith (i salari hanno un forte zrend ascendente); ma non @
1?c1to far questo nel caso della prima equazione. Pertanto, ho con-
siderato I'equazione dei salari industriali in termini di seggi di
variazione.

Di questa equazione abbiamo stimato diverse varianti, conside-
rando fra le varjabili esplicative il costo della vita, la -disoc::upazionf:
€ 1a. pr.oduttivita‘l oraria, ovvero t profitti, nell'industria; ho usato
saggi di variazionc nel caso del costo della vita e della produttivita
oraria, che mostrano un cvidente trend, mentre ho espresso la discc-
cupazione ¢ i profitti in termini percentuali. Il costo della vita (le
cui _varla;ioni costituiscono il limite minimo delle variazioni dei
Eala.rl) ¢ risultato molto significativo in tutte le varianti. Significativa
¢ risultata anche la percentuale della disoccupazione extra-agricola.
}}r}che significativo ¢ risultato il saggio di variazione della produt-
tivitd oraria {equazione 7b); il coefficiente, tuttavia, sta al limite
d(?Iia‘ significativiti. Pertanto sul piano statistico non sembra possibile
eliminare i dubbi che sono stati espressi sul piano astratto nel § 8
e che dipendono principalmente dalle forti differenze che si riscon-
trano da industria a industria nelle variazioni della produttivith
(e dei profitti): queste differenze rendono molto problematico I'uso
delle medie (42). Percid nel modello & stata inserita Uequazione chs=
include solo fa disoccupazione ¢ il costo della vita.

d {42) .Ohlje chc'con la produttivitd oraria, I'equazione dei salari & stata provata con
gl dulanne. presedonic & fisotine, quas SgmEcr i sl T g d6 oo
Jugglo < ‘ : . icativo s saggio del profitto nel-
Uindustria sfasato di un anno (equazione 4c). La giustificazione dello sfasamento potrehbe
essere questa: nell’anno ¢ 1 sindacati sarchbero in grade i ottenere aumenti COSP:"-I.li
(ovvero modesti) nei salari se i profini dell’anno z—1, resi noti alla fine di tale an-r:(:,
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Per motivi gid chiariti, ho considerata la percentuale non della
sola disoccupazione nell'industria ma della disoccupazione extra-
agricola complessiva, ed ho usato la percentuale pura ¢ semplice ¢
non il suo reciproco, o il suo logaritmo, per evitare forme non
lineari. ‘Tuttavia, a titolo di controllo ho fatto stimare una variante
wsando il reciproco della disoccupazione: il risultato effectivamente
migliora, ma di poco (I'R* sale da 0,837 a 0,853: cquazioni 7 ¢ 7a}.
Percid, non si perde quasi nulla con la forma lineare.

il cocfficiente relativo al costo della vita (saggio di variazionc)
¢ maggiore di uno sia nel caso della forma lincare (1,39) sia nel
caso della forma non lineare (1,15). L'interpretazione di questo
risultato non & agevole: la pura e semplice azione della scala mobile
avrebbe comportato un coefficiente di circa 0,6-07, poiche le varia-
zioni che stiamo cercando di spiegare sono quelle dei salari di fatto,
mentre la scala mobile si applica solo ai salari conirattuali, che gene-
ralmente rappresentano appunto il 6o-70%, dei salari di fatto com-
plessivi. D’altra parte, secondo il ragionamento svolto nelia prima
parte, le variazioni del costo della vita costituiscono il limite minimo
delle variazioni dei salari; e si pud penmsare che un coefliciente mag-
giore di uno confermi ad abundantiam questa ipoiesis '« eccesso »
sarebbe dovuto alla pressione dei sindacati, che a paritd delle altre
circostanze aumenta con Uaumento del costo della vita. Ma neppure
con questa interpretazione il guadro risulta completamente chiarito,
perché il ragionamento sul limite minime non comporta necessaria-
mente un cocfiiciente eguale o maggiore di uno per il saggio di
variazione del costo della vita: quel ragionamento implica solo che
P'effettivo aumento dei salari sia almeno eguale all’aurnento del costo

sonp stati relativamente ali (bassi). Tuttavia, a parte il carattere piuttosio artificioso di tale
giustificazione, bisogna osservare che anche questo cocficiente sta al limite defla significativith,
Negli Stati Uniti, in un’equazione simile 2 quella considerata e riferita anche al periodo post-
bellico, i profitti scno risultati nettamente significativi (G. L. DPEmey, pp. 50-5T); si trafta
witavia di un'equazione stimata sulla base di dati trimestrali, coi profitti sfasati «i on
trimestre; ¢ come si & gid osservato, con serie trimestrali (o mensili) 'intreduzione di sfaza-
menti pud essere giustificata in mode pilt salido di gquanto si possa fare quando si usano
setle annuali (con siffatte serie, fra Paltro, gli sfasamenti possono essere graduati, cosa prati-
camente impossibile nelle serie annuali), Pud dasi, percid, che T'usc di serie trimestrali
influisca sui risultati. Oppure pud darsi che Pandamento dei profitti industriali in Ttalia ha
prescntate differenze sostanziall rispetto all’andamento dei profiti negh Stati Uniti; per
esempic pud darsi che in Iwlia i profitd siano stat, in media, pilt raramente vicim al
« livello minimo » di quanto sia accaduto negli Srati Unid, Resta il dubbio, cui si accenna nel
testo, sull'usa delle medie in una relagione di questa tipe (non si pud escludere che in
wn'economia come quela americana, meno differcnziata della nastra, sia legittimo, nel caso
in questione, l'uso delle medic),

W

]
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della vita, quale che sia la forza che porti a quel risultato. In con-
clusione, non si deve attribuire al preciso valore di quel coefficiente
un particolare significato economico: esso dipende dall’azione sitmul-
tanca delle forze considerate,

Daltra patte, il suddetto coefficiente pud ben essere eguale o
anche maggiore di uno senza che si profili una spirale salari-prezzi
di tipo esplosivo; ma su cid riterneremo fra breve.

Anche nel caso dei salari, come nel caso della liquidita, c’¢ una
componente discrezionale che fa capo ai sindacati ¢fo allo Stato e
di cui, a rigore, dovremmo tenere conto (I, § 8). Ma qui non ho
tentato di formalizzare questa componente discrezionale per mezzo
di una variabile ausiliaria, come ho fatto per I'equazione della liqui-
ditd, solo perché non sono riuscito a trovare una soluzione ragione-
vole. In ogni modo, occorre tener presente che tale componente
discrezionale esiste, anche se probabilmente, almeno come regola,
non assume un peso molto grande (43). Formalmente pud essere
attribuita in gran partc a tale componente la varianza « non spie-
gata » nell’equazione dei salari; in particolare, si pud presumere
che nel 1962 il valore calcolato ¢ smferiore — di circa tre punti —
al valore effettivo come conseguenza della spinta in alto impressa
ai salari dall'effetto dimostrativo provocato dal molto notevole au-
menio delle remunerazioni dei dipendenti pubblici deciso discrezio-
nalmente dal governo. Viceversa, nel 1965 e nel 1966 i valori cal-
colati sono superiori — rispettivamente di 2,1 ¢ 2,7 punti — ai valori
effettivi come conseguenza di una politica deliberatamente moderata
perseguita dai sindacati, forse perché divenuti consapevoli, dopo
I'esperienza del 1964, delle conseguenze negative sugli investimenti
e sull’occupazione di aumenti troppo clevati dei salari.

9) L'cquazione dei prezzi al minuto & strutturalmente simile
all’equazione dei prezzi industriali, con questa importante differenza,
che la somma dei coefficienti relativi agli elementi del costo diretto,
nella variante che considera i saggi di variazione, dovrebbe cssere
press’a poco eguale all’unitd: il margine ¢ dovrebbe essere costante.
Anche questa ipotesi & confermata (eq. ga ¢ gb). Come si & detto,
tuttavia (I, § ), il margine ¢ dovrebbe rimanere costante solo nel
caso in cui il costo dirctto cresce, mentre il margine ¢ dovrebbe cre-
scere, ossia la somma dei detti coefficienti dovrebbe esscre sensibil-

(43) L'esistenza dei sindacati influisce, molto pid che sul peso di tle componente
discrezionale, sulla struttura stessa dell’equazione dei salatd, V. oltre, paragrafo 5.
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mente maggiore di uno, nel caso in cui quel costo diminuisce. Non
& stato possibile compiere questa seconda verifica perche nel periodo
considerato il costo diretto nel commercio diminuisce jn un solo
anno (1950).

10} La percentuale della disoccupazione extra-agricola ¢ posta
in relazione al livello assoluto degli investimenti industriali, secendo
un’ipotesi che pud essere suggerita da una proposizione di Keynes
(§ q): dal punto di vista statistico i risultati sono molto buoni,

11} ¢ 12 Nella prima di queste due equazioni la variabile da
spiegare & il reddito di lavoro dipendente ¢ le variabili esplicative
sono date dai salari industriali e dall’occupazione extra-agricola.

Nella seconda, il reddito da lavoro dipendente diviene variabile espli-

cativa, mentre la variabile da spiegare ¢ il flusso dei consumi privati
(a prezzi correnti), Poiche tanto le variabili della prima equazione
quante quelle della seconda sono soggette a #rend ascendenti, ho
usato 1 saggi di variazione e non i livelli assoluti.

Queste due equazioni non comportano particolari problemi inter-
pretativi; anche per queste equazioni, tuttavia, ¢ stato seguito il
criterio di evitare I'inserimento di nuove variabili non assolutamente
necessatie, per conservare al modcllo un caratterc di semplicitd, Cosi,
nell’equaziope relativa al reddito da lavoro dipendente come varia-
bile esplicativa sono stati usati sole 1 salari industriali, poiche — come
al solitc — si assume che le altre remunerazioni siano spinte da
quelle industriali; non si ¢ considerata occupazione dipendente per
non appesantire il modello (il prezzo di questa semplificazione con-
siste in un R relativamente basso; usando anche questa variabile
PR® diviene sensibilmente pit alto: v. le equazioni 10a e 10b).
Nell'equazione relativa al consumi privati, per semplicitd, come
variabile esplicativa compare solo il reddito dei lavoratori dipendenti,
sulla base delle ipotesi che questi lavoratori abbiano una propensicns
al consumo molto elevata (vicina all’unitd) e che il reddito dei lavo-
ratori indipendenti (altro grosso gruppo di consumatori con una
propensione altrettanto clevata) si muova nella stessa direzione del
reddito afferente ai lavoratori dipendenti.

12) 14) e 15) Sulle cquazioni tiguardantl 1 rapporti economici
con Uestero i commenti sono brevi, Le importazioni risultano in
buona parte spiegate dalle varlazicni dei consumi privati e dsgli
investimenti industriali e le esportazioni dalle variazioni della do-
manda mondiale, Non & risultata significativa l'influenza del rap-
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porto [ra prezzi interni e prezzi internazionali. Pud darsi che
Pefletto pezzi sia genuinamente secondario rispetto all’effetto red-
dito; oppure pud darsi che al livello fortemente aggregato della mia
analisi I'effctto prezzi non possa esserc individuato. Questa seconda
possibilita trova un certo fondamenio nel fatto che nell’equazione
che «spiega» il saggio di variazione delle esportazioni industriali
Peffetto prezzi ha un cocfficiente significativo ed il segno giusto
(eq. 14b). Nell’equazione delle esportazioni abbiamo cercato di mi-
surare Uinfluenza della domanda interna (quando questa diminuisce
le esportazioni ricevono una spinta addizionale); ma neppure questo
effetto ¢ risultato evidente, o a causa dell’aggregazione o, pilt pro-
babilmente, a causa del fatto che una flessione assoluta della do-
mandy interna ha avuto luogo solo durante una parte del 1964.

Le due equazioni «estere» che entrano nel modello sono
espresse in livelli assoluti. Poiche le importazioni, le esportazioni e
le relative variabili esplicative sono soggette ad un #rend ascendente,
un tale procedimento costituisce un’eccezione alla regola qui adot-
tata, di usarc saggi di variazione nei casi in cui la variabile da
spiegare e almeno una delle variabili esplicative sono soggette a trend.
Ho dovuto fare queste due eccezioni perché il saldo commerciale,
ottenuto per differenza, implica flussi in valori assoluti delle impor-
tazioni e delle esportazioni: l'impiego dei saggi di variazione di
questi due flussi era tecnicamente possibile, ma avrebbe comportato
altre identiti «di collegamento » e avrebbe quindi appesantito il
modello in modo eccessivo (44). In ogni modo, in via sussidiaria ho
fatto calcolare le equazioni delle importazioni e delle esportazioni
usando i saggi di variazionc: dal punto di vista statistico i risultati
sono buoni, pur non esscndo altrettanto buoni di quelli che si rife-
riscono alle equazioni con le variabili espresse in livelli assoluti.

3. - Sequenze messe in luce dal modello: i limiti alla spirale
salari-prezzi ed alla spirale consumi-investimenti, Sebbene un mo-
dello sia un sistema di equazioni, in cui ciascun elemento dipende
da ciascun altro, & tuttavia possibile individuare alcune sequenze
fondamentali: le relazioni di interdipendenza e quelle di causa ed

(44) T'unica identitd di collegamento per la parte estera & quella del saldo; poiché le
esportazieni e l¢ importazioni (¢ le relative variabili esplicative) sono espresse in numer indice
con base 1963, mentte & nol occorre il valore assoluto del saldo, nell’identitd le esporrazioni
e le importazioni sono state moltiplicate per dei coefficientt <he consentono la trasformazione
(nel 1963 il valore delle esportazioni & stato di 3,708 miliandi, quello delle importazioni di
4.208 miliardi: percid i coefficient] sono pari a 31,08 e 42,98).

6
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effetto non sono incompatibili, Piti precisamente: partendo dalla
variazione di uno qualsiasi degli clementi del sistema & possibile
seguire le serie di effetti che si svolgono nelie pitr diverse direzionis
ed ¢ possibile concentrare I'attenzione su quelle sequenze che sem-
brano particolarmente significative, Qui i limiterd a considerare due
sole sequenze: quella salari-prezzi e quella consumi-investimenti.
Entrambe sone state discusse pitt volte e da diversi punti di vistay
¢ per entrambe si & presentato it problema dell’« esplosione » che
si & pensato di risolvere individuando i valori massimi che possono
assumcre certi parametri, senza spiegare i motivi economici di quel.
valori massimi; come cercherd di mostrare, il problema ¢ pilt com-
plesso ¢ il valore di certi parametri pud divenire rilevante solo sulla:
base di specifiche considerazioni economiche.

Cominciamo con la sequenza salari-prezzi ¢ vediamo quali sono
i limiti della spirale ascendente.

I salari possono aumentare per motivi endogeni oppure esogent
rispetto al modello. Un motivo endogene immediato ¢ costituito
dalla riduzione della disoccupazione, Motivi esogeni sono quelli che
influiscono, dall’esterno appunto, sul costo della vita; per esempio
un cattivo raccolto, una restrizione all’importazione di prodotti agri-
coli, un aumento degli affitti delle abitazioni,

Supponiamo che nellindustria la produttivita aumenti ad un.
saggio che possa essere considerato « normale » ¢ supponiamo che,
per un motive esogeno, i salari industriali in un certo periodo
comincino a crescere ad un saggio sensibilmente maggiore della.
produttivitd. In base all'equazione 2, i prezzi industrali all’ingrosso
aumentano. Anche i prezzi agricoli all'ingrosso possono subire una
spinta all’aumento come conscguenza dell’aumento dei salari; ma
qui la spinta provienc, non dal lato dei costi, ma dal lato della
domanda. Infatii, se l'occupazione resta costante o aumenta, il red-
dito da lavoro dipendente cresce {nel secondo caso anche pitt dei
salari); e cresce il flusso dei consumi privati: i prezzi agticoli all’in-
grosso salgono qualora il flusso dei consumi destinato all’acquisto:
di prodotti agricoli cresca piti dell’offerta disponibile di questi pro-
dotti (eq. 1). L’aumento dei prezzi industriali e quello dei prezzi
agricoli fanno aumentare il costo della vita (ammesso che gli altri
clementi del costo della vita — ossia il margine distributivo, gli
affitti, i prezzi dei servizi — non diminyiscano); tale aumento si
ripercuote sui salari, spingendoli ulteriormente in alto. L’aumento

dei consumi, da parte sua, contribuisce a far salire gl'investimenti,
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(eq. 4); e cid, riducendo Ia disoccupazione, spinge ancora pill in
alto i salari ¢ — derivatamente — i prezzi. .

Fin qui ho cercato di mettere in Iuce tutte le spinte che, rinfor-
zandesi a vicenda, tendono ad originare una spirale autoger:crantesi
¢ perfino « esplosiva ». Vediamo ora quali sono le controspinte che
prima o poi tendono a bloccare la spirale ¢ a rovesciarla.

Come risulta dalle equazioni 2 ¢ 5, se i salari industriali cre-
scono ad un saggio sensibilmente maggiore della produttivitd la
quota dei profitti industriali diminuisce; questa diminuzione im-
prime una spinta verso il basso agli investimenti nellindustria
(eq. 4} (45), con conseguente aumento nella disoccupazione (eq. 10);
queste aumento a sua volta deprime il saggio d’incremento de$
salari (eq. 7). |

Daltra parte 'aumento accelerato dei consumi e degli investi-
menti {eqq. 1T, 12, 4, 3) accelera quello delle importazioni: il salda
commerciale, di conseguenza, se é_positivo si riduce e se ¢ negativo
sale ¢ la creazione di liquiditd viene frenata (eq. 7): gl’investimenti
vengono frenati ¢ la disoccupazione aumenta, |

Se, con’¢ I norma (§ r12), insieme con Ia bilancia commerciale
.Ell’lChC la bilancia dei pagamenti peggiora e se questo peggioramento
¢ notevole, la banca centrale pud fremare ulteriormente ¢ drastica-
mente, per decisione autonoma, la creazione di liquiditd (nell’equa-
zione 6 la variabile ausiliaria, B, diviene negativa): anche per questo
motivo gl'investimenti possono diminuire e la disoccupazione pud
aumentare,

Naturalmente, i salari possono cessare di crescere ad un saggio
tale da contribuire alla lievitazione dei prezzi, se una delle cause
esogene ch_e, per ipotesi, avevano provocato un’accelerazione del loro
aumento viene meno o addirittura opera in senso opposto; per esem-
pio, sc da\un certo momento in poi cresce « adeguatamente » la
d1spon:1b111t.a.d1 prodotti agricoli, o se gli affitti cessano di aumentare.

L’analisi che precede indica chiaramente che nel modello stesso
compaiono alcune importanti forze che impediscono alla spirale
salati-prezzi di esplodere: la preoccupazione che un coefficiente

e o éij)cgstrilzﬁfr_l? df.:l proﬁtt‘i, che .d%\l ‘luohgu :ld' una ﬂesFif)nc degli investimenti gquando

A n.czan'n. scno }nmfﬁclcml, in ultima analisi dipende dal fatto che, nel-

( ndustria, quande i costl diretti awmentano i presri aumentane meno che in proporzione

;EE:—T]Z : ,;_i 20 :i);is quisto am;cf:adc; per ragio_ni imputabili alle pressioni concorrenziali di origine

e mg e estera ( T, la sez, I, §‘ 4). Secm"mc!o questa analisi, quindi, dalla fessione
profitti dipende (pud dipendere) la flessione degli investimenti, ¢ non wiceversa,
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relativo al costo della vita eguale o superiore all’'uniti, nell’equazione
dei salari, possa generare una spirale esplosiva salari-prezzi e, in

enerale, la preoccupazione che 1 valori assunti dai cocflicienti delle
variabili delle equazioni relative ai prezzi e ai salari non debbano
superare certi valori, & una preoccupazione che deriva dal fatto che
il numero delle equazioni — delle spinte e delle controspinte —
preso in considerazione ¢ insufficiente (46),

1’analisi che precede mette in evidenza il carattere unilaterale
delle prescrizioni che indicano nella stretta creditizia e nell’artifi-
ciale aumento della disoccupazione il rimedio ai movimenti di tipo
inflazionistico: gli elementi in gioco sono molto pitt numerosi; e
su alcuni degli elementi che influiscono sul costo della vita ’autorita
pubblica pud agire in modo diretto (importazioni di prodotti agricoli,
livello degli affitti, efficienza del commercio) (47). B wero, perd, che
in certi casi — specialmente quando il deficit della bilancia dei
pagamenti sale rapidamente — occorre che gl'interventi abbiano un
effetto ampio ed immediato; ed ¢ vero che ¢ difficile non ricorrere
a restrizioni del credito se non si sono predisposti in tempo utile gli
interventi che riguardano gli altri elemend. D’altra paite, come si
& avvertito a suo tempo (§ 8), i sindacati dei lavoratori hanno un
certo potere discrezionale, che posseno usare per sfruttare al mas-
simo una congiuntura ad essi favorevole, oppure possono usare per
moderare le richieste di aumenti salariali. Nel primo caso, gli effetti
non immediati possono essere sfavorevoli ai sindacati ed al complesso
.dei lavoratori (soprattutto per il successivo aumento della disoccu-
pazione). Comunque, ogni volta che ¢’¢ una componente discrezio-
nale di rilievo, la conoscenza critica delle forze in gioco pud essere
di fondamentale importanza per tutti i personaggi del dramma. Ed
& certo che le forze che influiscono sui salari e sui prezzi compon-
gono un quadro molto pilt complesso di quello che molte diagnosi
¢ molte terapie correnti presuppongono.

Le osservazioni espresse sulla sequenza salari-prezzi in gran
parte valgono anche per l'altra sequenza che ci eravamo proposti di
considerare: quella riguardante i consumi e gl'investimenti. Una
sequenza di questo tipo costituisce l'essenza dei modelli elaborati

(46) 1 problema sorge in modelli composti da due sole equazioni, una riguardante i
prezzi in generale, l'altra i salari; cfr. Lipsey (Bibliografia in appendice), )

(47 Cosi, all'aumento ecceziohalmente rapido dei salari nel biennio 1962-63 ha centri-
buite in tmisura considerevole 'aumento del prezzi agricoli, in parte dipendente dal cattivi
raccolti e da restrizioni poste all’importazione {particolarmente di prodatti zootecnici).
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per spicgare il ciclo ovvero lo sviluppo, che si fondano appunto
suIl’_mter.azionc acceleratore-moltiplicatore:  Paceeleratore deli)Pcon—
sumi e 7 moltiplicarore degli investimenti. Anche ig questo caso
troviamo il problema riguardante i limiti critici de possibili valori
dell acc'elcratore ¢ del moldplicatore, entro i quali pon ha luogo
una sp1'rale esplosiva: la spirale, invece, viene bloccata da forge
cconomiche, che sfuggono all’analisi se si usano modelli troppo
semplici, Forse il modello proposto in questo saggio, pur esseggo
rclatﬂ{amen‘te semplice, evita il ricorso a ipotesi csplic;ttivc artificiali
proprio perche combina Panalisi dell’andamento di aleun; importanti
aggregati con l'analisi dell’andamento di alcune importantj cgte ;ric
di prezzi e di salari: la spirale salari-prezzi viene bloccata da%l’in-
terno, da variazioni di aggregati; ¢ la spirale consumi—inv:fstimenti
(due.aggrcgati) viene bloccata, pure dall’interno, dalle variazion] de;
salari e dei prezzi. ’

Pr:.r la spirale consumi-investimenti non & molto da aggiun-
gere: in sostanza Uabbiamo gid considerata nell’analisi precedente
Si puo supporre che la prima spinta sia esterna e provenga da I
nvestimenti: che sia determinata, per esempio, da un aumeﬁgto
della domanda estera di predotti industriali o da una politicaulib&
rale fiella banca centrale. La crescente esportazione di prodotti indu-
striali o Ja crescente creazione di liquiditd provoca un aumento degli
investimenti (eqq. 4, 6, 3), una flessione della disoccupazione (cq. 10)
e’qmr_idl un aumento dei salari e dei consumi (%, 11, 12) (cosi pud esser
visto il modus operandi del moltiplicatore). A sua volta, I'aumento
dei consurx? 1'iduFe il grado di capacitd inutilizzata e pércib fa au-
mentare glinvestimenti (4, 3) (& questo il principio dellacceleratore
0, pit precisamente, dell’aggiustamento dello stock di capitale). La
spirale continuerebbe se¢ non venisse frenata ¢ poi bloccata ¢ capo-
volta da contro-spinte simili a quelle esaminate con riferimento :Ela
s.plrale. salari-prezzi: aumento dej salari conseguente alla progres-
siva_diminuzione della disoccupazione a un certo punto schiaccia i
Proﬁtt_l, <io che frena gli investimenti (48). Inoltre 'aumento degli
lflVCStlanti ¢ dei consumi provoca un peggioramento nei conti con
Pestero; ¢ questo peggioramento imprime una spinta verso il basso
alla creazione di liquiditd; se quel peggioramento & grave, la crea-

(48) & questz una maniera precisa attraverse cui si pud vedere aperare il « soffitto del

pieno impiego », di cui paria Hick bt
Oxford, o0, ) 1 paria Hicks (4 Comwribution to the Theory of the Trade Cyele,
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zione di liquiditd pud essere ulteriormente e drasticamente frenata
da un’autonoma decisione della banca centrale,

Un’ultima osservazione, di carattere generale. Il modello si rife-
risce prevalentemente all’area moderna dell’economia italiana: ad
un primo esame pare che resti fuori I'area pre-moderna, o pre-capi-
talistica, la quale, soprattutto nelle regioni meridionali, ¢ molto
importante. In realtd, quest’arca entra nel processo analizzato nel
modello in diversi modi, per lo pii indiretti ovvero esogeni. Vi entra
attraverso il commercio al minuto (pilt o meno arretrato in tutte le
regioni d’Ttalia); vi entra attraverso la produzione agraria (49); vi
entra attraverso 1'occupazione extra-agricola, il cui aumento viene ali-
mentato in non piccola misura dall'esodo di numerose famiglie
dall’agricoltura pre-capitalistica.

In ogni modo, deve essere chiaro che ncl modello T'area pre-
capitalistica gioca un ruolo essenzialmente passivo.

4. - Osservazioni sui punti di svolta del 1958 ¢ del 1963-64. Una
analisi del tipo di quella illustrata nel precedente paragrafo pud
essere usata per chiarire alcuni aspetti dei punti di svolta del 1958
¢ del 196364, che sono stati determinati da causc profondamente
diverse.

Lorigine della flessione del 1958 va ricercata allestero: la
domanda mondiale cessa quasi di aumentare, come conscguenza
delParresto nello sviluppo dell’economia americana; e le nostre
esportazioni, particolarmente quelle di prodotti industriali, in quel-
l'anno aumentano con un saggio molto basso (50). Nel modello &
agevole vedere le conseguenze di tale rallentamento: la diminuzione
del saggio di aumento delle esportazioni tende a far crescere la capa-
citd produttiva inutilizzata; glt investimenti industriali vengono fre-
nati; ¢ in questo modo la flessione economica tende a diffondersi.

La fessione cconomica che ha inizio nell'ultimo trimestre del
1963 ¢ termina solo al principio del 1965 ha origini invece essen-

{49) L’inadeguato aumento dell’offerta di certe produzioni agrarie, come quelle zootec-
niche, dipende in pran parte dalla sopravvivenza di larghissime zone pre-capitalistiche nelle
campagne (specialmente in quelle meridionali), che la prevalenza di piccole aziende contadine
rende quasi refrattarie alle trasformazioni, Tale situazione — alla quale indubbiamente con-
tribuisce la forte protezione accordata ai cereali — diviene una remora al processo generale
di sviluppo sia in quanto imprime una spinta verso 1'alto 4l costo della vita (con conseguente
sumento dei salari sense aumento del potere di acquisto dei salariati) sia in quanto contri-
buisce a determinaze un rapido ¢ continuo aumento delle importazioni alimentari.

) {50) Aumentano soltanto del 3,4%, mentre nel 1956 erano cresciute del 17,1% e nel
to5y del 18%; la domanda mondiale, dal suo canto, diminuisce di oltre P11%,.
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zialmente interne ed ¢ molto pitt complessa. In primo luogo occorre
osservare che la quota dei profitti industriali comincia a fettere sin
dal 1gbo-61 (v. i grafici in appendice); dopo il 1961 a determinare
questa flessione contribuisce, forse in modo decisivo, 'aumento dei
salari, che diviene via via sensibilmente pitt rapido dell’aumento
deﬂa‘ produttivitd. Insieme con la quota dei profitti diminuisce il
saggio di aumento degli investimenti. Tuttavia gli investimenti con-
tim?ano a crescere, sia pure a velocitd decrescente, perché sono soste-
nuti da crescenti consumi privati, a loro volta sostenutl da una
crescente massa salariale. Sugli investimenti operano quindi due
forze contrastanti, la prima negativa, la seconda positiva: la fessione
dei profitti e 'aumento dei consumi (che dcprir;m ¢ mantiene a un
basso livello il grado di capacitd inutilizzata). Nel 1963 ¢ poi, pi
df:ci.san"fcnte, nel 1964 prevale la spinta negativa ¢ gli investimenti
d‘lmmmscono in terminj assoluti; come conseguenza la disoccupa-
zione aumenta ¢ il saggio di aumento dei salari viene frenato; come
ulteriore conseguenza, 1l saggio di incremento dei consumi diminui-
sce, la capacita inutilizzata cresce ¢ viene meno un’altra spinta posi-
tiva per gllinvestimenti (51).

Nel tempo stesso, la rapida espansione della massa salariale ¢
dei consumi ¢ I'aumento - sia pure a un saggio decrescente -
degli investimenti determina un crescente deficit nella bilancia com-
merciale, e, alla fine, anche nella bilancia dei pagamenti; di conse-
guenza, la liquidita totale diminuisce e gli investimenti ricevono
una ulteriore spinta verso il basso. La spinta decisiva vicne data
dalla restrizione creditizia, che viene attuata dalla banca centrale
proprio per rimediare al deficit della bilancia dei pagamenti, e la
flessione economica diviene acuta e generale. Occorre osservare che
tale flessione, che ¢ stata una delle pitt serie e persistenti fra quelle
d.cl‘ dopoguerra, sarebbe stata certamente pilt grave se le nostre espor-
tazioni non avessero continuato ad aumentare ad un saggio relati-
vamente alto, grazie alla favorevole congiuntura internazionale.

Attraverse il modello & agevole seguire, passo per passo, le
sequenze che shoccano nella flessione economica, alle quali abbiamo
ora accennato.

{s1) Cfr. il saggio dello scrivente: I problema dello swviluppo economico in Marx e in
Schumpeter, incluso nel volume « Economic capitalistiche e cconomie pianificate », Bari,
Laterza, 1960, p. 30. ‘
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5. - Alcunc reluzioni utili per wlteriori sviluppi dell'analisi. 1l
modello presentato qui ¢ relativamente semplice: anzi per mante-
nerlo tale & stato compiuto uno sforzo non indifferente, proprio
perche importava soprattutto fissare alcuni punti teorici, ritenuti
fondamentali, Se il lavoro compiuto apparird, almeno in parte,
suscettibile di sviluppo, occorrerd spingere pitt a fondo 1’alrlali‘si3 in
diverse direzioni. Se questo si fard, si presenterd L'esigenza di ren-
dere endogene certe variabili, ora esogene, ¢ di disaggregare alcune
delle quantit globali o delle medie. Non ¢’2 dubbio, per escmpio,
che bisognerd cercare di rendere endogena la produttivita industriale.
Su questa linea s'incontra la ben nota « legge di Verdoorn », recen-
temente rimessa in onore da Kaldor: secondo questa « legge» I'in-
cremento della produttivitd ¢ tanto maggiore quanto maggiore &
Iincremento della produzione. Sebbene chi scrive abbia da tempo
riconosciuto V'importanza di tale relazione (52), mon ba crc'du'tc.)
d"inserirla nel modello, non solo per non introdurre nuove variabili
(in questo caso: la produzione industriale), ma anchc:' perche quella
generalizzazione diviene molto meno netta quaﬂ_do.mv?ce dIICOIl-
siderare la relazione tra le due serie in diversi paesi o in diverse indu-
strie (come hanno fatto Verdoorn e Kaldor), si considera la relazione
tra le serie annuali.

Forse pill utili, per mettere in evidenza il nesso fra incrcrr%ent'%
delta produzione e incremento della produttivith, sono i coeflicienti
di cograduazione riferiti a diverse industrie (53): irlloltre una tale
analisi, di tipo disaggregato, consente di evitare le incertezze con-
nesse con le medie generali. Draltra parte gli incrementi di p.rodut—
tivitd presumibilmente sono tanto maggiori quanto pitt grandi sono
le dimensioni delle imprese (le grandi dimensioni consentono eco-
nomie di scala statiche ¢ « dinamiche »). Infine, si puo presumere
che un’analisi disaggregata di questo tipo possa mettere in luce:
Pinfluenza che gli incrementi di produttivita hanno sughi incrementi
salariali, influenza che in via di principio appariva. dubb%a (§ 8
quando si faceva riferimento alle variazioni dei salari medi e della
produttivita media.

{52) Nell'articola del 1957 FPress: velativi ¢ programmi di sﬁiluppol (cit.y clnella rela-
zione presentata al Gruppo del C.N.R. il 1g febbraio 1965: Prexsi, salari, profitti ¢ produ-
tivied in lislia dal 1951 al 1964, pure citata. N ’

(52) Ponendo cguale a roo ghi indici della produzicne e della produttivitd dell anno
base, si classificanc le industrie nell’anno di arrivo e si calcola 3l ceefficiente di cograduazione.

——— Ty~ —
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Ho fatto calcolare gli indici di cograduazione (di Spearman) per
alcuni gruppi di fenomeni. Ecco i risultati, che sembrano essere
incoraggianti anche se servono solo a mettere in rilicvo lesigenza
di un’analisi pitv approfondita ed ancora pitt disaggregata (54):

Valore dell’indice
di cograduazione

1. Produttivita oraria ¢ produzione, 1953-1964 . 0,90
2. Produttivitd oraria ¢ grado di concentrazio-
ne (58 . . . . ... L. 0,76
34. Retribuzioni ¢ produttivitd oraria (56): '
1951-61 {periodo di rapida espansione) . . . 0,68
1967-64 (espansione meno rapida e flessione) . 0,38
5. Retribuzioni (1953-6r) ¢ grado di concentra-
zione . . . .. ... ... 0,78
b. Retribuziopi, produttivitd oraria ¢ grado di
concentrazione (indice di cograduazione triplo) 0,72

Inoltre, per verificare la proposizione ilustrata nel § 4 della
prima parte, circa I'azione che la concoirenza estera svolge nel fre-
nare gli aumenti dei prezzi quando i costi aumentano, ho fatto
calcolare lindice di correlazione fra la pressione della concorrenza
estera e le variazioni dei prezzi in un periodo di aumento di costi
¢ di prezzi in quattordici industrie (57). Il risultato & abbastanza
buono, anche se non ottimo: il coefficiente di correlazione ¢ —o,83
e 'R® ¢ —o,68q.

Infine, a titolo di curiositd e come appendice alle equazioni dei
profitti ¢ della liquidita, ho fatto calcolare il coefficiente di corre-

{54) Stime effettuate dal dr. Alberto Paolucci e gid incluse nella relazione presentata
al Gruppo del C.N.R, nel 1965,

(55 B grado di concenirazione & stato calcolato, col metodo di Gini, sni dati del
censimento del 1981: Informazioni SVIMEZ, 24-31 tnarzo 1g65.

(56) La divergenza fra i due coefficienti ¢ interessante: essa potrebbe indicare che, in
periodi i pit sostenuta espansione, le imprese in cui pilh alto ¢ il sapgio d'incremento della
produttivitd sono quelle che trascinano gli aumenti salariali. In periodi di pitt lenta espansione
o di flessione, invece, la spinta principale all’avmento del salari probabilmente proviene dai
sindacati; probabilnente, in tali periodi le differenze salariali fra 1 diversi rami produtiivi
tendone a diminuire, quasi indipendentemente dalle variazioni correnti o passate della pro-
duitivith, Cfr. anche il § 8 della prima parte.

(57 La pressione della concorrenza estera € stata misurata dall’incidenza del valore
delle importazioni sul valere della produzione,
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lazione multipla fra corso delle azioni industriali, quota dei profitti,
liquidita totale ¢ corso delle azioni negli Stati Uniti (il direttore
dell’orchestra capitalistica): 'R? ¢ buono (0,814) e i coefficienti sono
tutti significativi, sia pure a diversi livelli di significativitd (58).

6. - Il valore dei parameiri, le variabili rilevanti ¢ { mutamenti
strutturali ¢ istiuzionali, Un esperimento mentale. Non, solo i valori
dei parametri, ma le stesse variabili che costituiscono le diverse equa-
zioni del modello qui illustrato, come di qualsiasi altro, sono stori-
camente condizionati: quando muta il contesto strutturale e istitu-
zionale entro il quale si svolgono le relazioni che le equazioni mirano
a descrivere, mutano i parametri ¢ mutano le variabili rilevant,

Per jllustrare un tale punto di vista, compird —- per usare una
metafora schumpeteriana — un esperimento mentale, Per alcune
equazioni, ciod, porrd il quesito: se fossero disponibili i dati stati-
stici occorrenti e si compissero le opportune stime, quali variabili
risulterebbero rilevanti nel passato, poniamo un secolo fa?

Le equazioni prescelte per Pesperimento riguardano: i prezzi
agricoli ¢ i prezzi industriali allingrosso, i prezzi al minuto, gli
investimenti e i salari nell’industria,

Nell’'equazione dei prezzi agricoli presumibilmente si riscon-
trerebbero scarsi mutamenti: anche nel passato nel mercati agricoli
vigeva la concorrenza; anzi nel passato essa operava incondizionata-
mente, mentre ora, in alcuni importanti mercati agricoli, I'autorita
pubblica impedisce ai prezzi di scendere sotto un determinato limite
minimo. Comunque, i parametri sarebbero certamente diversi; ma
non c’'¢ motivo di ritenere che sarcbbero diverse le variabili rile-
vauti.

A causa del processo di concentrazione che ha modificato pro-
fondamente la struttura deli’industria moderna, oggi in questo set-
tore prevalgono forme oligopolistiche, mentre nel passato prevaleva
la concorrenza atomistica (fra numerose piccole imprese). Pertanto
si pud presumere che I'equazione dei prezzi industriali per il passato

(58) Beco Uequazione stimata {fra parentesi il valore di #):

AZ— —2139,420 + 3,856 G+ 1,296 AZsu+ 14,716 L Ri=0,814
(1,712 (6,510) (2,621)
ove G & la quota dei profittd industriali, 4Zs« I'indice del corso deile azioni negli Stati Uniti

e L il saggio di variazione della liquidith totale,
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sarebbe diversa da quella attuale: sarebbe simile all’equazione dei
prezzi agricoli.

L'equazione dei prezzi al minuto, invece, credo che non subi-
rebbe mutamenti di rilievo neppure nel valore dei parametri, almeno
in un paese come I'ltalia, nel quale la rivoluzione organizzativa del
commescio al minuto ¢ appena cominciata.

Mutamenti sostanziali subirebbe invece I'equazione degli inve-
stimenti industriali. & probabile che nel tempo in cui i mercat
industriali erano molto meno lontani di quanto siano oggi da una
condizione di concorrenza atomistica, gl'investimenti variassero
semplicemente in funzione dei profitti, secondo il punto di vista
classico {59). Forse anche la maggiore o minore facilitd, da parte
delle imprese, di ottenere crediti bancari poteva influire sugli inve-
stimenti (ammessa esistenza di imperfezioni nel mercato creditizio).
Non. credo, invece, che avesse importanza il grado di capacitd non
utilizzata, o un altro indice del grado di pressione della domanda:
infatti, le imprese che operano in condizioni concorrenziali non
hanno motivo di non produrre sempte tutto cid che possono, se si
eccettuano i periodi eccezionall di crisi e di temporanei arresti nel
processo della circolazione, Le variazioni nel grado di capacith non
utilizzata assumono importanza crescente man mano che, col pro-
cedere della concentrazione nell'industria, cresce I'importanza che
ha la domanda sulle decisioni riguardanti lc variazioni della produ-
zione e. gllinvestimenti.

Nell’equazione dei salari (che, come tutte le equazioni del
modello, riguarda le variazioni di breve periodo), probabilmente il
saggio di variazione del costo della vita non sarebbe comparso fra
le variabili rilevanti. Cid non solo perch® la scala mobile ¢ una
istituzione recente, ma anche perche (ed ¢ un fatto ben pitt impos-
tante, che fra ['altro condiziona la stessa istituzione della scala mobile)
un secolo fa i sindacati non esistevano ovvero economicamente erano
molto pitt deboli di quanto siano ora; e, come si ¢ detto, nelle con-
trattazioni collettive i sindacati fanno valere, anche indipendente-

(59} « L'incentive ad accumularc [da parte degli imprenditori agricoli e industriai]
diminuird con ogni diminuzione nei profitt e cesserd del tutto quando i loro profitli diven-
goto cos! bassi da non fornir lore un adeguato compenso per il fastidio e per il rischio che
«debbono necessariamente incontrare nefl’impiegare in modo produttive il Joro capitale »,
(Ricanno, Principles, ed. Sraffa, p. 122). B da osservare ohe, in. quest'ultimo brano, Ricardo
accenna alla nozione di « livello minimo del profitto », che ho usato nel discuters le variazioni
del salari (§ &), : o ‘ '
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mente dalla scala mobile, gli aumenti del costo della vita (60). D’altra
parte, in tanto st pud sostenere che le variazioni della produttivitd
oggi influiscono direttamente sulle variazioni dei salari in quante
si presuppone l'azione dei sindacati: questi infatti accrescono la
pressione per ottenere aumenti salariali quando si rendono conto che
i margini netti degli industriali sono in aumento; percid, nel « pas-
sato » neppure il saggio di variazione della produttivitd sarebbe
comparso fra le variabili rilevant. In definitiva, 'equazione dei
salari sarcbbe stata molto semplice: probabilmente il saggio di
variazione dei salari nel breve periodo sarcbbe risultato funzione
della sola disoccupazione (61). Ora, mentre per le altre equazioni
'« esperimento mentale » difficilmente pud uscire dafl’ambito delle
congetture, in questo caso abblamo qualche cosa che si avvicina
alla verifica empirica: abbiamo gli studi di Phillips e di Lipscy
sull'interpretazione dei movimenti salariali in Inghilterra, Questi
studi coprono un periodo molto ampio (quasi un secolo) e dimo-
strano, in modo che a me sembra convincente, che le variazioni dei
prezzi al minuto solo negli ultimi cinque o sei decenni acquistanc
importanza (un’importanza crescente, dalla prima guerra mondiale
in poi) per « spiegare » le variazioni dei salari; fino al tempo della
prima guerra mondiale la percentuale della disoccupazione (piu
precisamente: il reciproco di questa quantitd) « spiega » in buona
parte le variazioni dei salari. T due autori, e specialmente il primo,
senza rendersene conto, in sostanza hanno compiuto un ragguarde-
vole lavoro per verificare empiricamente la proposizione di Marx
dianzi citata in nota ed hanno dimostrato che, espressa nei termini
usati da Marx, quella proposizione ¢ valida solo iz un certo periodo:
storico.

Un'ultima considerazione. L’esperimento mentale illustrato in
questo paragrafo ¢ le relative osservazioni sul carattere storico dei
parametri e delle stesse variabili rilevanti, in definitiva vengono a

(60) Si pud presumere — in accorde col punto di vista degli economisti classici —
che nel passato il costo della vita influisse sui salari non nel breve ma nel lungo periodo.
La tesi di quegli economisti — tesi realistica nel tempo in cui vivevano — erz appunto che
i salari tendevano a coincidere col livello capace di assicurare la sussistenza e la riproduzione
dei lavoratori; ma mel breve periodo i salarl potevano scendere sotte questo livelle: 1 sindacati
non ¢'crano, .0 non erano ancora in grade d’impedire che cid avvenisse,

(61) E esattamente questo il bunte i vista di Marx (Capitale, ed, Rinascita, Roma,.

1953, libro I, vol. III, p. 87): « Tutio considerato, i movimenti generali del salario sono
regolati esclusivamente dall'espansione e dalla contrazione deli’esercito industriale di riserva,
le quali corrispondons all’alternarsi de! ciclo industriale ».

m—-
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rafforzare i dubbi che diversi studiosi, specialmente in Itakia, hanno

manifestato circa la legittimitd di usare i fest di significativita nelle
ricerche economiche e sociali quando simpieghine serie temporali.
Questi fesz sono fondati su criteri probabilistici e presuppongono,
per poter essere impiegati propriamente, campiond omogenel, mentre
i dati temporali non sono omogenei, proprio per I'azione di sedi-
mentazione irreversibile prodotta dal tempo sui fenomeni studiati:
il tempo, com’® stato detto efficacemente (62), « non & un ricetiacolo
vusto ».

Sulla base di quanto osservato prima, ritengo che i dubbi siano
giustificati; ma che non siano tali da precludere P'uso dei zest di
significativitd nelle ricerche sociali: si tratta di considerare la natura
dei fenomeni studiati (che sono tutti « storici», ma alcuni sono
meno storici di altri); e, connessamente, si tratta di considerare
quanto ¢ lungo il periodo entro il quale il fen.omenf) st svolge:
entro periodi non troppo lunghi, la struttura cconomica e socnal;
rimane abbastanza stabile ¢ quindi i dati temporali considerati
restano sufficientemente omogenei. Certo, questa osservazionhe mette
in evidenza una contraddizione nell’impiego di quei zesz: essi sono
tanto pibt legittimi quanto pitt numerosi sono i dati;.mai ncl‘ic serie
temporali, pitt numerosi sono i dati, maggiore & il rischio di muta-
menti rilevanti nella struttura e quindi minore & Pomogeneitd det
dati. Anche questa contraddizione pud servire a mettere in guardia
sull'impiego indiscriminato e actitico dei fest, ma nel tempo stesso
indica che essi possono esscre impiegati utilmente se si ¢ consapevoli
dei loro limiti,

Paoro Syros-Larint

(62) Dal prof. Andrea Vasa nella sua relazione alla tavola rotonda su «1 fondat.‘ncnti
del caleolo delle probabilita », che cbbe luogo a Poppi dall'rr al 12 gingno p66; gli att
sono statt pubblicati dalla Scuola di Statistica dell*Universitd di Firenze col tolo I fonda-
aenti del calcolo delle probability, a cura di D. Fiirst ¢ G. Parenti.
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2 - SERIE STATISTICHE (* :
APPENDICE
. . l?ispnnibiiitﬁ ) P(od?tlivité .
1. - INDICAZIONI BIBLIOGRAFICHE SU ALCUNI STUDI B N P vt Il el |
A CARATTERE PREVALENTEMENTE EMPIRICO Indize Vo, Indice Indice Ty, lndice Indice
!
I 2 3 4 5
1. Dow J.R.C, and Dicks-Miruavx L. A., The Excess Demand for Labour, « Oxford — "* —
Economic Papers », fcbbraio 1958, i
P . » . IGSI . 4 . . 94,67 3334 73,09 | 108,10 89,70 113,48
2. Puruies A.W., The Relatien Betweenw Unemployment and the Rate of Change of fi 052 . - . ., 96,97 3267 22,50 | 103,80 63,77 47 100,40
Money Wage Rates in the United Kingdom, 1861-1957, « Economica », novembre 1958. 1953 . . . . .| 100,00 3522 75,56 100,00 | 100,00 6,64 100,00
3. Dicks-Mieavx L. A, and Dow [.C.R., The Determinanis of Wage Inflavion; United rgs4 - . . - .| 102,30 3280 7279 98,80 | 108,01 8,01 104126
Kingdem, 1946-1956, «Journal of the Royal Statistical Society », 1559, pp. 145-183. 1955 -« .. - | 10460 3545 78,67 99,30 112’26 8,57 r00:74
i i L : - . 1956 . . . . .| 10773 | 3557 7804 | 99,80 | 125.29 6,84 | 10379
4. Dp Mro G., Produttivitt e distribuzione del reddito in Itelia nel periodo 1951-63, « An- sy . - - . .| 106,17 3570 29,23 | 101,00 | 131,67 5,00 106,76
nali di statistica », seric VIII, vol. x5, Istituto centrale di statistica, Roma, 1965, 1958 . . . . .| 100,12 4157 92,25 99,00 | 139,45 5,91 100,58
5. Kozn R, L. and Bawe J. R., Some Econometrics on the Determination of Absolute 1959 .+« . - . { T0G,00 4008 88,95 97,20 | 153,02 %73 | TOLY7
Prices and Wages, « Economic Journal », scttembre 1959, - 960 . . .« . .| 100,36 | 4003 88,84 g7.90 | 150,83 445 | rotme
, ; Y6t . . . . .| 10580 | 438r 97,23 | 97770 | 166y 3:97 99,21
6. Lirsey R, G,, The Relation between Unemploymens and the Rate of Change of Money 1062 . . . . ] TG0 4335 96,20 99,20 | 181,17 9,02 59,18
Wage Rates tn the United Kingdom 1861-1r957: A Farther Analysis, « Economica », g6y . . . . .| 12T07 4506 500,00 | 104,00 | 189,20 4,48 100,66
febbraio 1960, még . . - . .| 125,00 | 4658 | 103,37 | 108,50 [ 203,60 756 | 103,24
7. Lirsey R. G. and Steusr M. D., The Relation between Profits and Wage Rates, « Eco- whs ... .| 12889 1 4050 ¥10,05 109,20 232,61 I3,2Z ;23,';:;}
nomica », maggio 196z, geé . . . . 129,19 5157 114,45 110,060 40,75 7.0 53
8, Nmwp R.R., Pricing and Employment in the Trade Cycle, Cambridge University Press,,
1963,
9. Kum E., Capital-Stock Growth; A Microcconomic Appraack, « Contributions to Economic f. & -
Analysis », XXXI, North Holland Puhlishing Press, 1964, ! Investimenti fissi nell'industria Capacitd J;[]:;;t;:i’;?l Profitte
10. Mzaver J. R, and Guavees R, R., Investment Decisions, Economic Forecasting and Public: | fof :"mz' inf‘ d'fmn'
Policy, Roston, 1g64. [ Indice Al T.V. Yo Indice .7, néice
11. Dow J. R. C., The Management of the British Ecenomy 1945-60, Cambridge University l Q@ 7 ) 9
Press, 1964. ’ ‘
12. Perey G. L., Unemployment, Money, Wage Rates, and Inflaiion, The M.I'T. Press,, i 951 - . . . . 34,50 7,70 6,24 31,24 113,30
Cambridge Mass., 1666, ! 952 . . . ., | 36,86 2,36 6,84 70,70 25,98 | —16,3 | 104,80 |
13. Ruy G, M., Una misuva della capocitd produttive wtilizzain nel settore industriale, « L'in. 1953 - 0 . 39,66 2,80 7,60 | 10,46 27,78 6,97 | 100,00 |
dustria », luglio-settembre 1965, 1954 .. 43T 2,65 6,68 9,29 20,79 1 747 | 10510 .
! 1955 . . . .| 46,96 465 | mo,09 | 775 | 3403 | 1425 ) 109,80 | ;
956 . . . . .| 5084 3,88 8,26 | 7m0 | 39,86 17,08 | 109,30 :
i 57 . . . . . 53,85 3,01 5,92 2,39 47,02 17,59 | rog,60
: 958 . . . .. 53,73 | — e12 | — 0,22 | 1z00 48,63 3,40 | 105,50
. Io5e - - e e 55,65 2,02 5.43 | 10,24 55,07 13,24 | 113,60
] igéo . . . . 65,79 G,14 16,13 5,14 70,77 28,51 | 114,30
: wghr . . L L 19,60 13,90 21,13 5,08 81,70 15,45 | 110,60
o2 . . . . . 90,06 10,37 13,01 4,01 go,71 11,04 | I00,30 3L
963 . . . . . 100,00 G,04 11,04 4,03 100,00 10,25 | 96,20 5
| 964 . . . . 70,97 | —20,03 [ —20,03 | 11,68 118,99 18,97 | 1,10 \
1985 . . . . . 64,08 | —15,79 | —1944 | 13,96 143,53 20,60 | 92,00
ght . . . . . 72,08 7,90 12,30 | 11,36 161,97 12,85 | o7,00

i : (*) Nose generali. V. A, =valori assclutl; T.V.=tasso di variazione; A =differenza prima..

: . I dati per il 1966 non sono stati usati per stimare le equazioni del modello, ma sonc serviti
per la forma ridottay essi sono stati ricavati dalla Relazione generale sulla situaziene econo-
mica del paese, ovvero sono stati stimati dall*autore (in questo secondo caso somo contrasse-
gnati da un asterisco),
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Segue TAnELLA
Liquidied wtale Tesoro L
Variabile
— A ausiliaria
V.4 indice AL i L V.d, AT
iu - - 171_7 I;"H:
1951 5104,3 22,09 684,0 2184,8 209,7 —1
1952 6oso.2 | 26,15 | §35.0 18,3 | 24553 270,5 o
1953 6826,2 28,50 756,0 13,2 2600,6 145,3 o
1954 76577 | 33,18 81,3 12,0 2853,6 253,0 o
1055 8589,2 37,18 931,5 12,2 3109,9 256,3 4
1956 054%.7 | 41,31 | 9543 | ILT | 32023 92,6 o
1957 10411,3 0 45,07 | BG7,0 91 | 32219 19,4 9
1958 11708,8 | 50,68 | 1298 12,5 3484,7 262,8 o
1939 133744 | 57,89 | 16656 | 142 | 35454 60,7 0
1950 15355,9 | 55,39 17775 13,3 | 34332 | —Iro.2 0
1961 50,4 | 78,97 | 23085 | 158 | 337Bg | — 563 1
1962 20475,8 | 88,63 | 2925.4 16,7 1554,7 75,8 1
1963 23102,1 | 100,00 | 2626,3 12,8 3857,2 302,5 o
1564 as118,4 | 108,73 | 2016,3 8,7 3911,3 54,0 -1
1965 28994,9 | 125,51 | 38765 15,4 4540,3 fag,1 o
1966 33007,9 | 142,88 | o120 | 13,7 1 40359 3949 o
Salari industriali Salari nel commercio Prezzi Pr_odut‘.
o o al mi%ulm Ez;:;:ﬂ::;h
3 indice ASt Indics Y, fixdice Iudice
- i3 - : 7 14 ,ﬁ o 13 T _
1951 89,69 85,60 98,20 93,00
1952 714 96,32 6,63 93,70 9,50 9940 | 97,25
1933 3,8 160,00 3,68 100,00 6,70 100,00 100,00
1954 3,8 103,77 3,97 102,50 2,50 102,40 98,14
1955 6,6 110,58 681 105,70 3,10 104,30 ¢8,81
1955 6,7 118,05 7,47 113,00 6,90 107,60 100,37
1957 5.7 | 12242 #37 | 18,10 4,50 1 198,30 | 103,29
1958 5,0 128,52 6,10 124,50 5,40 111,20 104,90
1959 2,0 131,12 2,60 128,20 3,00 109,10 | 106,65
1560 4,2 136,68 5,56 131,00 2,20 110,10 | 114,65
1561 7,2 146,46+ g8 137,70 5,10 110,30 | 120,12
1962 15,8 169,15 22,69 144,70 5,10 115,40 126,y
1963 15.9 166,05 26,90 160,50 10,90 124,10 139,18
1964 12,8 219,64 23,59 173,30 8,00 130,60 | 137,38
1965 | 233,33 16,21 191,50 10,50 136,40 142,32
1966 3.4 243,8y 8,02 159,20 4,00 138,80 | 150,15
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Segue TABLLLA

Prezzi all'ingrosso Costo defla vita At Discecu-
- . TN Indiee pesloe
Indice T.¥, Indice v AV %
17 18 19 a0
1951 105,36 94,09 71,63 | 11,78
1952 102,40 [ —2,81 98,09 4,24 4,00 | 60,00 11,45
1953 .| 10000 [ —2,34 | ro0,00 1,04 1,91 [ 100,00 171,38
1954 00,51 | -0,49 | 102,00 2,60 2,60 | 108,03 11,06
1955 100,33 o,87 | 108,57 2,80 2,88 | 121,40 9,64
1956 101,42 1,04 | 110,82 4,97 5,25 | 156,22 11,14
1957 102,77 1,33 | 112,96 1,93 2,14 | 186,74 g,16
1558 9922 | —345 | 118,38 4579 542 | 228,55 | 8,16
1959 97,77 | —1,46 | 117,88 § —o0,43 | — 0,50 1 277,00 6,86
1960 98,40 0,64 | 121,01 2,65 3,13 | 310,83 5,08
1961 99,36 | 0,08 | 124,55 2,92 3,54 | 362,62 4,25
1962 102,64 2,30 | 131,80 5,82 4,25 | 404,15 3,68
1963 + | 107,48 4,72 | 143,38 8,78 11,88 | 461,10 3,03
1964 111,88 4,09 | 152,74 6,52 9,36 | 508,90 3,27
1963 o] 1341 1,37 | 159,30 4,29 6,56 | 52071 | 439
1946 114,39 1,01 162,49 2,00 3,19 | 545,07 4,68
Oceupazione Redditi Consumi privati
extra-agric, da lavore dipendente a prezzi correnti
vid, | TV, | V.4 | mdice | AR R Indice | ACT cw
22 23
1651 . 11.053 4075 | 28,00) 428 37,97
1952 . 11426 | 3,38 4503 31.93| 428 | 1050 [ 42,00 4,18 | 11,03
1953 . 1865 | 3,847 4952 353 | 450 | 009 | 4585 | 372 | 8,84
1954 12301 ) 3.67| s417] 3843 | 464 | 937 | 478B| 17| 3,86
1955 - 12568 | 2,07 | soqr| 42,031 524 | 9,671 50.08| 340 7,13
1956 . 12897 | 262] 6480] 45.95| 539 | 907 | 5568 40| g2
1657 . 13317 3,380 yo40| 49,99 | 560 | BB | 58,847 3,16 5,68
1958 . 13.498 140 | 7s6g| 53,08 520 7,38 | 62,41 3,57 6,07
1959 . -} 13622} o9z 84| 5747 535 707 | byl =230 3,59
6o . . | 13.869) 1,81| Bopr| 63,66 873 | 1077 | 69.32| 46t 7,02
1961 . 14.265 | 2,85 go78| 4096 woor | 11,35 | 75,05| 6,63 | 9,56
1962 . 14420 | 1,23 1i6og| B2,33| 1631 | 16,35 | 85,63 | 0,68 | 12,73
1963 . 14.635 1,351 14101 | 100,00 | 2492 | 21,47 | T00,00 | 14,37 | 16,78
1964 . 14.914 | 1,01| 15914 | 113,35 | 1813 | 12,86 | 108,00 | Bi00 | 8,09
1965 . 14543 | —2,49 | 16783 | 120,08 | 869 | 546 | 114,55 | 6,46 | 5,98
1966 . 14527 | —e,1x | 18042 | 127,05 | 1250 | 7,50 | 124,74 | 10,19 | 8,90
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Segue TABELLA
2 - FONTI DELLE SERIE STATISTICHE
Consumi privati a prezzi costanti Importazioni 1. Conti nagionali dell’Iialis, nuove serle, in « Supplemento al Bollettino mensile di stati-
: stica », marzo 19667 prezzi impliciti della produzione lorda vendibile; sono statl usati
Indice Ace co VA, Indice questi prezzi invece del prezml ali’ingrosse per avere uma seric omogenea rispetito a
- e quella dell'offerta disponibile — n, 2z — ricavata dalla nuova serie dei conti nazionali;
il dato relativo al 1958 & stato corretto sulla base di una valutazione dell’[stituto di
I95T . e 0 e e e s s 53,76 1201 27,94 ccono‘l-ma agra_u'fa. e s 1 . , . L .
) : 6ar 1331 0.97 2. Valori assoluti in miliardi di lire 1963, Comii nazionali dell’Italia, cit. (per la produzione
WE2 e 27’ 82 3’29 6’3 . ‘;’ " 32’2 f lorda vendibile) e Adnnuari di stetistica (per le importazieni ed esportazioni agricole}.
e e e o X , , .. T . e . L
?53 61’ . fo; : ;2 1?;89 ; 32 3 Prezzl industriali all'ingrosso: dunuario statistico italiano ¢ Bolleitine di statisiica.
1954 o . 6 ’92 2’6 ’ 4’ 22 534 S’G 9 Conti nazionali dell’ Ttalia, <it. (per il prodotto dorde dell’industria manifatturicra); Stati-
1922 e 64’22 2’ % 4’3 6 SI’OZ stiche del lavoro (per il mumere delle ore lavorate),
19 C o Z"II 2’ "14 20 23 47’ a1 5. lndice dei prezzi internazionali delle materie prime interessanti il mercato italiano, Elabo-
Igsg S 72’ 2’%2 4’03 Soe 42’1 razione Confindustria-Isco: Relesiome generale sulla situazione cconomice del paese,
L s 3 » I ) . . , . s . . : \
192 . . 76 % o 4 €6 1872 i 3 52 6. Conii nagionali dell'lialia, cit.; prezzi costanti (1963). Per stimare I’equazione 6 sono
959 Cr ) g ’33 3:4 4 p 2 ’ stali omessi i dati dei primi tre anni (1g51-53) perché relativamente poco attendibili, |
IO0 e e 2,63 450 390 2035 131 essenda ancora molto imperfetta in quegli anni la rilevazionc degli investiment {& stata
961 . .. e 86,46 5,58 0,90 2625 &8,05 sensibiimente migliorata a partire dal 1954).
62 e 91,82 541 6,26 344 80,06 y. Capacitd non utilizzata nell'industria manifatturiera: G. M, Rex, Una misura della
L 100,00 8,18 891 4298 100,00 capacitiy produttiva wiliszata nel sertore industriale, « L'industria », 1963, n, 3 {i dati
964 . . . e . s 102,28 2,28 2,28 4007 94,63 relativi al 1905 ¢ la stima per il 1966 sono stati gentilmente fornid dall’autore).
1 104,43 2,15 ;,10 4018 93,49 8. Statisiiche annuali del commercio cop PEstora, ISTAT,
ghe .. . e e 119,72 52 +03 4735% 110,17 —
? 7 g F 9. Quota del profitto neli’industria manifatturiera. Indici calcolati con la formula VA;IAW
ossia%G% , ove Ve & il valore aggiunto, W la spesa per i personale e G¢ il profitto lorde
] totale. Poiché il valore aggiunto si ottiene sottraendo dal fatturato (PX) la spesa per
Esportazioni galdo Domanda mondiale materie prime (MX), ed esprimendo la spesa complessiva per il personale come il pre-
commerc, dotto fra spesa per persenale per unitd di prodotto e quantitd complessivamente prodotta
3 spesa per p p P q P pr
V.4, Indice v, V.4, Indjce (LX}’ si ha
Gt PX-MX-LX P-M-L
d i i VA T T mxoMx T Tp-M
1951 0 e e e 1027 33,04 — 74 72,76 57557 Il rapporto GYVA indica appunte la quota dei profiti lordi sul reddito ferde (cfr.
G52 . . e e e e on . 864 27,80 — 467 68,08 54,58 parte I, § ). |
983 . v e e o n e s 919 20,57 — 467 €8,41 54,13 I dati sul valorz aggiunto seno stati desunti, per il perlode 1951-1963, dall’indagine sul ;'l
I954 . v 0 e e voe o g8y 31,57 — 4o2 21,98 26,05 va‘llo.r:: aggiunto dell’ISTAT (Note ¢ relagioni, marzo 1902 e dnnuario di statistiche indu- I
1055« b e e e e oa 110 3541 — 424 76,54 62,94 strdali); per gh ultmi tre anni, i dad sono stati desunti dalle serie della contabilita ;
1956 . . . e e e 1301 41,86 — 462 88,02 69,65 i nazionale. i
157 . . e e e e e 1549 49,84 — 480 04,75 79,97 10. e 11, Ligniditd totale e indebitamento netto del Tesoro; valori assoluti delle consistenze
1958 . . . e e 1575 50,68 — 236 80,58 0,88 a fine anno in miliacdi di lice, Relazione annuale del Governatore della Banes d'Italia e,
1559 e s e 94,97 75’15 in particolare, le relazioni per il 1965 {p. 297, tav. 71} e per il 1966 (p. 267, tav. Q3).
P T 3 ) )
1960 o 2231 71,78 — 404 105,73 82,66 X 12, Varizbile ausiliaria, equazione della ligquidita: v. il testo, 11, § 2, 6, e le opere ivi citate.
T 2563 82,46 ~ 362 110,18 87,18 | 13. Salart orari ¢t fatto nell'industria manifatturiera, Ministero del Lavoro e della Previ-
1662 o 2860 92,31 - 5n 115,61 01,48 o denza Sociale, Sitistiche del lavoro.
163 . b e e e e 3108 100,00 — 1190 126,38 100,00 . 14. Salari contrattuali nel commercio, comprensivi di tutti gli elementi, 1951-53, Annuaric
N 3664 117,89 — 403 141,84 112,23 : sia.tisz:z'cla im[iamlJ; 54‘—63 ‘?inlrmaria delle statistiche del lavore ¢ dell’emigrazione; 64-65
1065 . 4434 142,66 + 416 153,69 ot 61 Bollstting mensile di statistica,
1966 . . . . . e e 4953% 159,36 + 218" 170,32% | 134,12 ' ¥5. Prezzi al mimnto delle merci, Nostra elaborazione su dati ISTAT: Media dei prezzi al

consumo del prodotti industriali ed agricoli ponderati secondo i pesi del costo della vita. i
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16.

17

18,

19,
20,

2I.

25.

28,

Rapporto fra consumi privati a prezzi costanti {nueva serie) e numero di addetti al com-
mercio {dati forniti dalla SVIMEZ e ricavati dalla Rilevuzione nazionale delle forze di
lavoro).

Nostre elaborazioni su datt ISTAT: Mcdie ponderate dei prezzi impliciti della produzione
forda vendibile dell’agricoltura e dei prezzi industriali all’ingrosso.

Annuario statisticq ftaliano,
Anniuario statistico italiano,

Percentuale della disoccupazione extra-agricola: Rapporto fra il numero dei discccupati
c le forze di lavoro nelle auivitd extra-agricole. Dal 1gs4 al 1965 i1 numere dei disoc-
cupati & ricavato dalle Rilevazioni campionaric dell'ISTAT (disoccupati in eenso stretto
nelle attivith extra-agricole +persone in cerca di prima occupazione; si presume che tutte
queste persone cerchino di occuparsi in attivitd extra-agricole), Dal 1951 al 1954 il
numere dei disoccupati & la somma degli iscritti agli ufficl di coliocamento di prima e
seconda categoria attribuit alle attivitd extra-agricole (Statistiche del lavoro) (si & operato
un lieve raggiustamente eguagliando il dato del 1954 di questa serie col dato della serie
IBTAT e modificando gli altrl in proporzione). Per ogni anno, alla cifra dei disoccupati
& stata aggiunta la cifra degli occupati nelle attivitd extra-agricole {(nuova serie: Bollettino
mensile di Statistica, agosto 196G): questa somma indica ln forza di Javero cxtra-agricola
{che non coincide con 1a cortispondente cifra delle rilevazioni perchd i} dato deloccu-
pazione & quello della nuova seric).

Bojletine mensile di statistica, agosto 1966, p. 85.

23. 24, I conti nozionall dell’ltalia, cit.: 22, Valori assoluti in miliardi di lire correnti;
23. Consumi privati a prezzi correnti; 24, Consumi privati a prezzi costanti (1963).

26, 27, 1957-64: i datl in miliardi di lire correnti (FOB), corrispondenti allo schema
ONU, forniti dall'ISTAT (non pubblicati); por il 1985 e 1966, Relawione generale sulla
situazione cconomica del paese per il 1966,

Domanda mondiale, miliardt di dollari correnti, Nations Unies, Bedletin Mensuel de
Statistigue.
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5. G - QUOTA DEL PROFITTO 6. Al: - LIQUIDITA’ TOTALE
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13, IM - IMPORTAZIONI 14. E - ESPORTAZIONI
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